
Финансовая  (бухгалтерская)  отчетность  ­

информационная  база  финансового  анализа 

1.1.  Цель  и  задачи  анализа 
финансового  состояния  организации 

Содержание  и  основная  цель  финансового  анализа  —  оценка 

финансового  состояния  организации  и  выявление  возможностей  его 

улучшения  с  помощью  рациональной  финансовой  политики.  Финан­

совое  состояние  организации  —  это  характеристика  ее  финансовой 

конкурентоспособности  (т.е.  платежеспособности,  кредитоспособности), 

использования  финансовых  ресурсов  и  капитала,  выполнения  обяза­

тельств.  Результатом  проведения  финансового  анализа является  принятие 

решение  о целесообразности  реализации  конкретных  планов  по  приобре­

тению  и кредитованию,  а также заключения контрактов  (рис.  1.1). 

В  традиционном  понимании  финансовый  анализ  представляет  со­

бой  метод  оценки  и  прогнозирования  финансового  состояния  органи­

зации  на  основе  ее  бухгалтерской  отчетности.  Такого  рода  анализ  мо­

жет  выполняться  как  управленческим  персоналом  данной  организа­

ции,  так  и  любым  внешним  аналитиком,  поскольку  в  основном  бази­

руется  на  общедоступной  информации. 

Одним  из  способов  снижения  финансовых  и  операционных  рисков 

считается  постоянный  качественный  анализ  финансового  состояния 

организации.  Именно  финансовый  анализ  позволяет  определить  оп­

тимальную  структуру  и  состава  активов,  выбор  источников  финанси­

рования  и  оптимизировать  структуру  капитала,  управлять  финансо­

выми  потоками  для  обеспечения  платежеспособности  и  финансовой 

устойчивости. 

Принято  выделять  два  вида  финансового  анализа:  внутренний  и 

внешний. 

Внутренний  финансовый  анализ —  составная  часть  управления 

деятельностью  организации;  обеспечивает  руководство  информацией 

о  текущем  финансовом  состоянии.  Его  цель  состоит  в  обосновании 

управленческих  решений  инвестиционно­финансового  характера 

в рамках  разработанной  и  принятой  стратегии  развития  организации. 
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Финансовый  анализ 

Внутренний 

финансовый  анализ 

Внешний 

финансовый  анализ 

•  Анализ финансовой  отчетности 

•  Оценка ликвидности и плате­

жеспособности 

•  Оценка  финансовой  устойчи­

вости 

•  Оценка деловой  активности 

•  Анализ  эффективности 

привлечения и  использования 

капитала 

Диагностика  финансового 

состояния 

•  Оценка  инвестиционной 

привлекательности 

•  Оценка  кредитоспособности 

организации 

•  Оценка  надежности 

организации 

Рис.  1.1.  Финансовый  анализ 

как  основа  принятия  управленческого  решения 

• 

Внутренний  финансовый  анализ  проводится  финансовыми  ме­

неджерами  организации  или  собственниками  ее  имущества  с  исполь­

зованием  всей  совокупности  имеющихся  информативных  показателей 

финансового  и  нефинансового  характера.  Он  позволяет  оценить: 
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•  имущественное  состояние  организации; 

•  обеспеченность  финансированием  текущей  деятельности  орга­

низации; 

•  уровень  ликвидности  и  платежеспособности  организации; 

•  возможность  погашения  краткосрочных  и  долгосрочных  обя­

зательств; 

•  степень  предпринимательского  риска,  в  частности  возможность 

погашения  обязательств  перед  третьими  лицами; 

•  достаточность  капитала  для  текущей  деятельности  и  долго­

срочных  инвестиций; 

•  потребность  в  дополнительных  источниках  финансирования; 

•  способность  к  наращиванию  капитала; 

•  рациональность  привлечения  заемных  средств; 

•  обоснованность  политики  распределения  прибыли; 

•  деловую  активность  организации; 

•  вероятность  банкротства  и  др. 

Результаты  такого  анализа  могут  представлять  коммерческую 

тайну  организации. 

Внешний  финансовый  анализ —  составная  часть  управления 

финансами;  обеспечивает  информацией  о  финансовом  состоянии  ор­

ганизации  внешних  пользователей  и  является  формой  публичной  фи­

нансовой  отчетности. 

Внешний  финансовый  анализ  осуществляют  налоговые  админист­

рации,  аудиторские  фирмы,  банки,  страховые  компании,  являющиеся 

посторонними  лицами  для  предприятия  и  потому  не  имеющие  досту­

па  к  внутренней  информационной  базе  предприятия,  с  целью  изуче­

ния  правильности  отражения  финансовых  результатов  деятельности 

организации,  ее  финансовой  устойчивости  и  кредитоспособности. 

Внешний  анализ  менее  детализирован  и  более  формализован. 

Проведение  финансового  анализа  включает  следующие  этапы: 

•  сбор  необходимой  информации  (объем  зависит  от  задач  и  вида 

финансового  анализа); 

•  обработку  информации  (составление  аналитических  таблиц  и 

агрегированных  форм  отчетности); 

•  расчет  показателей  изменения  статей  финансовых  отчетов; 

•  расчет  финансовых  коэффициентов  по  основным  аспектам  фи­

нансовой  деятельности  (финансовая  устойчивость,  платежеспо­

собность,  рентабельность); 

•  сравнительный  анализ  значений  финансовых  коэффициентов  с 

нормативами  (общепризнанными  и  среднеотраслевыми); 
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•  анализ  изменений  финансовых  коэффициентов  (выявление  тен­

денций ухудшения  или  улучшения); 

•  подготовку  заключения  о  финансовом  состоянии  организации 

на  основе  интерпретации  обработанных  данных. 

Современный  финансовый  анализ  имеет  определенные  отличия  от 

традиционного  анализа  финансово­хозяйственной  деятельности  орга­

низации.  Прежде  всего,  это  связано  с  растущим  влиянием  внешней 

среды  на  работу  организаций.  В  частности,  усилилась  зависимость 

финансового  состояния  хозяйствующих  субъектов  от  инфляционных 

процессов,  надежности  контрагентов  (поставщиков  и  покупателей), 

усложняющихся  организационно­правовых  форм  функционирования. 

В  результате  инструментарий  современного  финансового  анализа 

расширяется  за  счет  новых  приемов  и  способов,  позволяющих  учиты­

вать  эти  явления. 

Цель  проведения  финансового  анализа  —  получение  информации, 

необходимой  для  принятия  управленческих  решений. 

Главная  задача  финансовой  деятельности  организации  сводится  к 

наращиванию  собственного  капитала  и  обеспечению  устойчивого  по­

ложения  на  рынке.  Для  этого  она  должна  постоянно  поддерживать 

уровень  платежеспособности  и  рентабельности,  а  также  оптимальную 

структуру  актива  и  пассива  баланса. 

С этой  целью  необходимо  решать  следующие  задачи. 

1.  На  основе  установления  и  изучения  взаимосвязи  между  разны­

ми  показателями  финансово­хозяйственной  деятельности  организации 

оценить  выполнение  плана  по  поступлению  финансовых  ресурсов  и  их 

использованию  для улучшения  финансового  состояния  организации. 

2.  Построить  модели  оценки  и  диагностики  финансового  состоя­

ния,  провести  факторный  анализ,  определив  влияние  различных  фак­

торов  на  изменение  финансового  состояния  организации. 

3.  Спрогнозировать  возможные  финансовые  результаты,  исходя  из 

экономического  потенциала  организации,  при  различных  вариантах 

использования  ресурсов. 

4.  Разработать  конкретные  мероприятия,  направленные  на  более 

эффективное  использование  финансовых  ресурсов  и  укрепление  фи­

нансового  состояния. 

Основная  задача  анализа  финансового  состояния  —  охарактеризо­

вать  финансовое  состояние  организации  на  текущий  момент  времени  и 

динамику  его  изменения,  выявить  причины  его  улучшения  или  ухуд­

шения,  подготовить  рекомендации  по  повышению  финансовой  устой­

чивости  и  платежеспособности  организации.  Эти  задачи  решаются 

путем  исследования  динамики  абсолютных  и  относительных  финансо­

вых  показателей  и разбиваются  на  следующие  аналитические  блоки: 
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•  структурный  анализ  активов  и  пассивов; 

•  анализ  финансовой  устойчивости; 

•  анализ  ликвидности  и  платежеспособности; 

•  анализ  деловой  активности; 

•  анализ  эффективности  использования  акционерного  капитала; 

•  анализ  и  диагностика  финансового  состояния  организации. 

Основные  проблемы  в  финансовом  состоянии  организации  заклю­

чаются  в  следующем. 

1.  Дефицит  денежных  средств.  Низкая  платежеспособность. 

Экономическая  суть  проблемы  состоит  в  том,  что  у  организации  в 

ближайшее  время  может  не  оказаться  средств  для  своевременного 

погашения  текущих  обязательств. 

Показателем  может  быть  снижение  коэффициентов  ликвидности. 

Об  ухудшении  финансового  состояния  свидетельствует  снижение 

данных  коэффициентов  ниже  нормативного  уровня.  Индикаторами 

также  могут  быть  сверхнормативные  задолженности  перед  бюджетом, 

персоналом,  кредиторами,  рост  привлекаемых  кредитов,  сокращение 

чистого  оборотного  капитала. 

2.  Недостаточное  удовлетворение  интересов  собственника.  Низ-

кая  рентабельность  капитала.  На  практике  это  означает,  что  собст­

венник  получает  доходы  ниже  требуемого  уровня.  Результатом  могут 

быть  негативная  оценка  работы  менеджмента  предприятия,  выход 

собственника  из  организации. 

О  недостаточной  отдаче  вложенного  в  организации  капитала  сви­

детельствуют  низкие  показатели  рентабельности. 

3.  Снижение  финансовой  независимости,  или  низкая  финансовая 

устойчивость.  На  практике  низкая  финансовая  устойчивость  означает 

возможные  проблемы  в  погашении  обязательств  в  будущем,  т.е.  зави­

симость  организации  от  кредиторов,  потерю  самостоятельности.  По 

сути,  проблема  состоит  в  недостаточном  уровне  финансирования  те­

кущей  деятельности  за  счет  собственных  средств. 

Один  из  результатов  деятельности  организации  —  получаемая 

прибыль.  Под  распоряжением  результатами  деятельности  подразуме­

вается  использование  прибыли  по  следующим  направлениям:  финан­

сирования  внеоборотных  и  оборотных  активов  предприятия,  осущест­

вления  платежей  дивидендов,  поддержки  объектов  социальной  сферы, 

погашения  основного  долга  по  кредиту. 

При  проведении  диагностики  финансового  состояния  организации 

необходимо  проанализировать: 

•  прибыль  организации; 

•  управление  оборотным  капиталом; 
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•  инвестиционную  деятельность; 

•  распределение  и  использование  прибыли. 

Следовательно,  потенциальная  возможность  организации  поддер­

жать  приемлемое  финансовое  состояние  определяется  объемом  полу­

чаемой  прибыли. 

Основные  составляющие,  от  которых  зависит  объем  прибыли  ор­

ганизации,  —  это  цены  и  объемы  реализации  продукции,  уровень 

производственных  издержек  и  доходы  от  прочих  видов  деятельности. 

Причиной  снижения  объемов  реализации  продукции  может  быть  низ­

кий  спрос  на  продукцию  организации,  что  свидетельствует  о  недоста­

точности  усилий  маркетинговых  служб  и  неконкурентоспособности 

продукции. 

Если  финансовое  состояние  организации  становится  неудовлетво­

рительным,  снижение  затрат  требует  более  радикальных  мер  — 

вплоть  до  сокращения  масштабов  ее  деятельности. 

Для  оценки  уровня  постоянных  и  переменных  затрат,  а  также  со­

отношения  цен  на  потребляемые  ресурсы  и  реализуемую  продукцию 

проводится  маржинальный  анализ. 

Можно  выделить  три  основные  составляющие,  которые  относятся 

к  области  управления  результатами  деятельности  организации.  Это 

инвестиционная  деятельность,  управление  оборотным  капиталом  и 

управление  структурой  источников  финансирования. 

1.  Инвестиционная  деятельность.  Проведение  масштабной  инве­

стиционной  программы  может  сопровождаться  снижением  финансо­

вых  показателей.  На  финансирование  капитальных  затрат  помимо 

собственных  средств  и  долгосрочных  кредитов  иногда  используются 

краткосрочные  кредиты,  кредиторская  задолженность,  что  может 

привести  к  снижению  показателей  ликвидности. 

Задача  финансового  управления  —  не  допустить  критического  со­

кращения  показателей  во  время  реализации  инвестиционной  про­

граммы,  а  также  определить,  является  ли  будущий  прирост  прибыли 

достаточным  для  восстановления  финансовых  показателей  до  прием­

лемого  уровня. 

В  случае  если  при  реализации  инвестиционной  программы  финан­

совые  показатели  снизились  до  критического  уровня,  можно  рекомен­

довать  сокращение  инвестиций. 

2.  Управление  оборотными  средствами.  Одна  из  возможных  при­

чин  финансовых  затруднений  компании  заключается  в  нерациональ­

ном управлении  оборотными  средствами  предприятия. 

3.  Структура  источников  финансирования.  Одной  из  причин 

снижения  рентабельности  собственного  капитала  является  преобладание 
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в  составе  источников  финансирования  компании  более  дорогих  пас­

сивов  как  собственных,  так  и  заемных  средств. 

Оценка  влияния  сложившейся  структуры  источников  финансиро­

вания  на  рентабельность  собственного  капитала  осуществляется  при 

помощи  анализа  финансового  рычага. 

Финансовое  состояние  организации  характеризуется  системой  по­

казателей,  отражающих  состояние  капитала  в  процессе  его  кругообо­

рота  и  способность  субъекта  хозяйствования  финансировать  свою  де­

ятельность  на  фиксированный  момент  времени. 

В  процессе  снабженческой,  производственной,  сбытовой  и  финан­

совой  деятельности  организации  происходит  непрерывный  процесс 

кругооборота  капитала,  изменяются  структура  средств  и  источников 

их  формирования,  наличие  и  потребность  в  финансовых  ресурсах  и, 

как  следствие,  финансовое  состояние,  внешним  проявлением  которого 

является  платежеспособность. 

Финансовое  состояние  может  быть  устойчивым,  неустойчивым 

(предкризисным)  и  кризисным.  Способность  организации  успешно 

функционировать  и  развиваться,  сохранять  равновесие  своих  активов 

и  пассивов  в  изменяющейся  внутренней  и  внешней  среде,  постоянно 

поддерживать  свою  платежеспособность  и  инвестиционную  привле­

кательность  в  границах  допустимого  уровня  риска  свидетельствует  о 

ее устойчивом  финансовом  состоянии,  и  наоборот. 

Анализ  финансового  состояния  организации  включает  последова­

тельную  проверку: 

•  показателей  платежеспособности  (ликвидности),  финансовой 

устойчивости,  деловой  активности; 

•  кредитоспособности  организации  и  ликвидности  ее  баланса. 

Устойчивое  финансовое  положение  в  свою  очередь  положительно 

влияет  на  объемы  основной  деятельности,  снабжение  необходимыми 

ресурсами.  Поэтому  финансовая  деятельность  как  составная  часть 

финансово­хозяйственной  деятельности  организации  должна  быть 

направлена  на  обеспечение  планомерного  поступления  и  расходова­

ния  денежных  ресурсов,  выполнение  расчетной  дисциплины,  дости­

жение  рациональных  пропорций  собственного  и  заемного  капитала 

для  наиболее  эффективного  его  использования. 

Финансовое  состояние  организации  во  многом  зависит  от  того, 

какие  средства  она  имеет  в  своем  распоряжении  и  куда  они  вложены. 

Необходимость  в  собственном  капитале  обусловлена  требованием 

самофинансирования  организации.  Собственный  капитал  является 

основой  самостоятельности  и  независимости  организации.  Однако 

нужно  учитывать,  что  финансирование  деятельности  только  за  счет 

собственных  средств  не  всегда  выгодно  для  нее,  особенно  в  тех 
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случаях,  когда  спрос  на  продукцию  организации  носит  сезонный  ха­

рактер.  Тогда  в  отдельные  периоды  будут  накапливаться  большие 

средства  на  счетах  в  банке,  а в другие  периоды  их  будет  недоставать. 

Кроме  того,  следует  иметь  в  виду,  что  если  цены  на  финансовые 

ресурсы  невысокие,  а организация  может  обеспечивать  более  высокий 

уровень  отдачи  на  вложенный  капитал,  чем  платит  за  кредитные  услу­

ги,  то,  привлекая  заемные  средства,  она  может  повысить  рентабель­

ность  собственного  капитала. 

В  то  же  время,  если  средства  организации  созданы  в  основном  за 

счет  краткосрочных  обязательств,  ее  финансовое  положение  будет 

неустойчивым,  так  как  с  капиталами  краткосрочного  использования 

необходима  постоянная  оперативная  работа,  направленная  на  кон­

троль  за  своевременным  возвратом  их  и  на  привлечение  в  оборот  на 

непродолжительное  время  других  капиталов.  Следовательно,  от  соот­

ношения  собственного  и  заемного  капитала  во  многом  зависит  финан­

совое  положение  организации.  Выработка  грамотной  финансовой 

стратегии  поможет  многим  организациям  повысить  эффективность 

своей  деятельности. 

Привлечение  заемных  средств  в  оборот  организации  —  нормаль­

ное  явление.  Это  содействует  временному  улучшению  финансового 

состояния  при  условии,  что  средства  не  замораживаются  на  продол­

жительное  время  в  обороте  и  своевременно  возвращаются.  В  против­

ном  случае  может  возникнуть  просроченная  кредиторская  задолжен­

ность,  что  приведет  к  выплате  штрафов,  санкциям  и  ухудшению  фи­

нансового  положения. 

Следовательно,  разумные  размеры  привлеченного  заемного  капи­

тала  способны  улучшить  финансовое  положение,  а  чрезмерные  — 

ухудшить  его. 

При  анализе  кредиторской  задолженности  следует  учитывать,  что 

она  является  одновременно  источником  покрытия  дебиторской  за­

долженности.  Поэтому  в  процессе  анализа  необходимо  сравнить  сум­

мы  кредиторской  и  дебиторской  задолженности.  Если  вторая  превы­

шает  первую,  то  это  свидетельствует  об  иммобилизации  собственного 

капитала  в дебиторскую  задолженность. 

Таким  образом,  анализ  структуры  собственных  и  заемных  средств 

необходим  для  оценки  рациональности  формирования  деятельности 

организации  и  ее  рыночной  устойчивости.  Этот  момент  очень  важен, 

во­первых,  для  внешних  потребителей  информации  (банков,  постав­

щиков)  при  изучении  степени  финансового  риска  и,  во­вторых,  для 

самой  организации  при  определении  перспективного  варианта  орга­

низации  финансов  и  выработке  финансовой  стратегии. 
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1.2.  Анализ  информационных  источников 
финансового  состояния  организации 

В  обеспечении  действенности  организации  определяющую  роль 

играют  состав,  содержание  и  качество  информации,  используемой 

в  финансовом  анализе.  Для  этого  используется  не  только  экономиче­

ская,  но  и  техническая,  технологическая  и  другие  виды  информации. 

Все  источники  информационных  данных  делятся  на  плановые,  учет­

ные  и  внеучетные. 

На  рис.  1.2  схематически  показаны  разные  виды  информации  для 

лиц,  интересующихся  деятельностью  организации.  Информация  мо­

жет  быть  количественной  и  качественной.  Количественная  информа­

ция  выражается  в  числах.  Бухгалтерский  учет  в  первую  очередь  пред­

ставляет  количественную  информацию,  выраженную  в  денежных 

единицах. 

Ш(|юрмация 

Качественная 

I Ьановая  Внеучетная 

Учетная 

Рис.  1.2.  Виды  информации 

К  плановым  источникам  относятся  все  типы  планов,  которые  раз­

рабатываются  на  организации  (оперативные,  текущие,  прогнозные),  а 

также  нормативные  материалы,  сметы,  проектные  задания  и  т.п. 

Учетная  функция  —  важнейшая  функция  в  системе  управления, 

включающая  систематический  сбор  и  обобщение  информационных 

данных  для  управления  производством  и  контролем  за  ходом  вы­

полнения  планов.  Финансовый  анализ  позволяет  осмыслить  такую 
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информацию  и  использовать  ее  для  оптимизации  управления  деятель­

ностью  организацией. 

Источниками  информации  учетного  характера  являются  все  дан­

ные,  которые  содержат  документы  бухгалтерского,  статистического  и 

оперативного  учета,  а  также  все  виды  отчетности,  первичная  учетная 

документация. 

Внеучетные  источники  информации  включают  документы,  регу­

лирующие  финансово­хозяйственную  деятельность,  а  также  данные, 

которые  не  относятся  к  документальным.  Внеучетными  источниками 

являются: 

•  законодательные  документы  федерального  уровня.  В  частности, 

федеральные  законы,  указы  Президента  РФ,  постановления 

Правительства  РФ; 

•  приказы  вышестоящих  органов  управления; 

•  хозяйственно­правовые  документы,  созданные  в  процессе  дея­

тельности  организации,  и  т.п. 

Примерами  качественной  информации  могут  быть  визуальные 

впечатления,  разговоры,  телевизионные  программы  и  газетные  со­

общения. 

Организация  для  производства  продукции  или  услуг  использует 

материальные  и  трудовые  ресурсы,  услуги  различных  служб,  здание  и 

оборудование.  Их  необходимо  финансировать,  т.е.  оплачивать.  Ин­

формация  о  размерах  этих  ресурсов,  способах  и  источниках  их  финан­

сирования  и  достигнутых  результатах  необходима  как  управленче­

скому  персоналу  для  эффективной  работы,  так  и  внешним  лицам  для 

оценки  деятельности  организации.  Бухгалтерский  учет  —  это  система, 

обеспечивающая  такой  информацией. 

Необходимая  информация  об  источниках  финансирования  финан­

сово­хозяйственной  деятельности  организации,  а  также  результатах 

их  использования  может  быть  систематизирована  следующим  обра­

зом:  оперативный  учет,  финансовый  учет  и управленческий  учет. 

В  системе  управленческого  учета  подготавливается  информация 

для  руководителей  внутри  организации  с  целью  помочь  им  принять 

правильные  решения  по  руководству  деятельностью  организации. 

Управленческий  учет  характеризуют  различные  показатели  —  нату­

ральные,  трудовые,  денежные. 

Так  как  информация,  подготовленная  бухгалтерами­аналитиками, 

должна  рассматриваться  в  свете  ее  конечного  влияния  на  принятие  ре­

шений,  то  необходимым  условием  для  адекватного  восприятия  управ­

ленческого  учета  является  понимание  процесса  принятия  решения. 

Процесс  принятия  решения  или планирования  состоит из пяти  этапов: 
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1) определения  целей  и  задач; 

2)  поиска  альтернативных  вариантов; 

3) выбора  оптимального  курса действий из альтернативных  вариантов; 

4)  осуществления  принятия  решения; 

5)  сравнения  фактических  и  планируемых  результатов  и  принятие 

мер  в  случае  их  расхождения. 

Результатами  управленческого  учета  являются: 

•  учет  накладных  расходов; 

•  калькуляция  себестоимости; 

•  анализ  безубыточности; 

•  составление  смет; 

•  контроль  и  анализ  себестоимости  по  отклонениям. 

В  системе  финансового  учета  подготавливается  информация  для 

внешних  пользователей  о  финансовом  положении  организации  на  те­

кущий  момент  времени.  Финансовая  информация  отражается  в  де­

нежных  измерителях.  Таким  образом,  по  данным  финансового  учета 

определяются: 

•  себестоимость  реализованной  продукции; 

•  стоимость  материальных  запасов; 

•  прибыль  (убытки)  предприятия. 

Поиск  альтернативных  действий  для  достижения  поставленных 

целей  заключается  в  необходимости  для  управленческого  персонала 

организации  постоянно  получать  информацию  о  возможных  положи­

тельных  и  отрицательных  для  организации  тенденциях  в  развитии 

экономической  обстановки.  На  практике  принятие  решений  —  это 

сравнительная  оценка  конкурирующих  альтернативных  способов  дей­

ствий  и  выбор  варианта,  который  в  наибольшей  степени  отвечает  це­

лям  организации. 

Выбранные  решения  являются  отправной  точкой  для  составления 

финансового  плана,  в  котором  концентрированно  выражены  намере­

ния  организации  и  ожидаемые  результаты. 

Сравнение  фактических  и  планируемых  результатов  или  оценка 

результатов  будущей  деятельности  необходимы  для  того,  чтобы  изна­

чальные  намерения  администрации  были  осуществлены. 

Ежедневно  для  деятельности  организации  требуется  значительный 

объем  оперативной  информации:  о  ежедневных  затратах  и  результа­

тах,  задолженности  заказчиков,  покупателей,  сроках  их  уплаты  и  о 

сумме  денег  на  счете  в  банке.  Оперативная  информация  обеспечивает 

исходными  данными  финансовый  и  управленческий  учет.  Высший 

управленческий  персонал  пользуется  краткими  обзорами  и  другой 

информацией  для  выполнения  своих  управленческих  обязанностей. 
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Учетная  информация,  специально  подготовленная  в  помощь  менед­

жерам,  называется  управленческой  учетной  информацией.  Она  ис­

пользуется  в  процессе  планирования,  исполнения  и  контроля. 

Ведущая  роль  в  информационном  обеспечении  анализа  принадле­

жит  бухгалтерскому  учету.  Своевременный  и  полный  анализ  данных, 

которые  имеются  в  отчетных  документах  и  отчетности,  обеспечивает 

принятие  необходимых  мер,  направленных  на  выполнение  плана. 

Традиционно  источником  информации  для  проведения  финансо­

вого  анализа  являются  стандартные  формы  бухгалтерской  отчетности. 

1.3.  Элементы  финансовой  отчетности 
организации  и их  содержание 

Данные  финансового  учета  предназначаются  для  управленческого 

персонала  и  внешних  пользователей,  включая  акционеров,  банкиров  и 

других  кредиторов,  государственных  организаций  и  т.п.  Владельцы 

акций,  вложившие  капитал,  должны  иметь  информацию  о  состоянии 

дел  в  организации.  Та  же  информация  может  заинтересовать  и  потен­

циальных  покупателей  акций.  Если  организация  захочет  взять  ссуду, 

банк  потребует  информацию  о ее  платежеспособности. 

Финансовая  отчетность  служит  основным  источником  информа­

ции  о  деятельности  организации  как  для  руководства  самой  организа­

ции,  так  и  для  сторонних  пользователей.  На  основе  полученных  дан­

ных  финансовой  отчетности  осуществляется  финансовый,  технико­

экономический  анализ  и  принимаются  управленческие  решения. 

Финансовые  отчеты  по  своему  назначению  являются  источником 

информации,  поэтому  они  должны  быть  составлены  по  формам  и  в 

единицах,  обеспечивающих  возможность  сравнения  с  показателями 

других  организаций  или  той  же  организации  за  определенный  период. 

Для  всех  организаций  действуют  единые  формы  бухгалтерской  отчет­

ности;  эти  формы  и  правила  их  заполнения  утверждаются  законода­

тельно.  Отчетным  формам  присуща  как  логическая,  так  и  информаци­

онная  взаимосвязь.  В  совокупности  отчетные  формы  полностью,  с 

разных  сторон  отражают  деятельность  организации  и  финансовые 

результаты  за  отчетный  период  (приложение  1—4). 

Финансовая  отчетность —  это  единая  система  данных  об  имуще­

ственном  и  финансовом  положении  организации  и  о  финансовых  ре­

зультатах  ее  деятельности  за  отчетный  период  (месяц,  квартал,  год). 

Бухгалтерская  финансовая  отчетность  составляется  по  данным  бухгал­

терского учета  нарастающим  итогом  с начала  отчетного  года  (рис.  1.3). 

Законодательством  Российской  Федерации  регламентирован  со­

став  бухгалтерской  отчетности.  В  соответствии  с  действующим  зако­
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нодательством  финансовая  отчетность  является  открытым  источни­

ком  информации,  ее  состав  и  формы  представления  унифицированы. 

V 

Формы  финансовой 

(бухгалтерской)  отчетности 

1>\ 41 ал горским 

баш [с 
OiHci  о  ф|ш;и1сош.|\ 

результатах 

( )|ЧС1 

об ИЗМеИе­

ИИЯХ 

кашпвла 

Приложение  к бум  a. 11 ерскому  балансу 

п отчету  о  финансовых  результатах 

(  >1ЧС1 

о  движении 

денежных 
среде IВ 

Приложение к 

б\"чгатгерскому 
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о финансовых 
результатах 

Отчет 

о  целевом 

использовании 

ио.гученнъгл 

средств 

Пояснительная 

записка 

Аудиторское 

заключение 

Рис.  1.3.  Стандартные  формы  финансовой  отчетности 

Каждая  форма  отчетности  содержит  определенную  информацию, 

которая  позволяет  решать  конкретные  задачи  финансового  анализа. 

Бухгалтерский  баланс  дает  представление  об  общей  характеристике 

финансового  состояния  организации,  отчет  о  финансовых  результа­

т а х —  о  финансовых  результатах  организации,  отчет  о  движении 

денежных  средств  характеризует  денежные  потоки  организации,  ее 

платежеспособность. 

В  настоящее  время  организация  имеет  право  самостоятельно  опре­

делять  степень  детализации  и  агрегирования  статей  форм  отчетности 

в  зависимости  от  их  существенности  и  количества  граф. 
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Достоверность  финансовой  (бухгалтерской)  информации  обеспечи­

вается системами  внутреннего  контроля  и  аудиторскими  проверками. 

Периодическая  бухгалтерская  отчетность  состоит  из  бухгалтер­

ского  баланса  и  отчета  о  финансовых  результатах,  если  иное  не  уста­

новлено  законодательством  или учредителями  предприятия. 

Информация,  которую  содержит  финансовая  отчетность  органи­

зации,  в  соответствии  с  основными  критериями  объединяется  в  общие 

экономические  категории  —  элементы  финансовой  отчетности. 

Элементами  финансовой  отчетности  являются: 

•  активы; 

•  капитал; 

•  обязательства; 

•  доходы; 

•  расходы. 

Анализ  структуры  и  динамики  активов.  Активы  —  это  ре­

сурсы  организации,  имеющие  стоимостную  оценку.  Они  контроли­

руются  организацией  в  результате  свершившихся  хозяйственных 

операций  и  событий,  обеспечивающих  выполнение  финансово­

производственной  деятельности  и  получение  экономической  выгоды 

в  будущем  (рис.  1.4). 

Активы,  вовлекаемые  в  хозяйственные  процессы,  приносят  эко­

номические  выгоды  организациям  различными  способами:  каждый  в 

отдельности  или  используемые  в  совокупности  с  другими  активами 

для  производства  конечной  товарной  продукции  и  ее  последующей 

продажи  в  целях  получения  прибыли.  Денежные  средства,  получае­

мые  от  продажи  продукции,  представляют  собой  особый  вид  активов, 

назначение  которых  состоит  в  обеспечении  платежеспособности  и 

ликвидности  организации,  т.е.  для  погашения  денежных  обязательств 

полностью  и  в  срок. 

Основной  признак,  в  соответствии  с  которым  активы  подразделя­

ются  на  внеоборотные  и  оборотные,  —  срок  обращения.  Внеоборот­

ные  активы  отражают  долгосрочные  вложения  средств  на  срок  более 

одного  года,  а  оборотные  активы  отражают  краткосрочные  вложения 

на  срок  менее  одного  года. 

При  анализе  в  первую  очередь  изучают  изменение  их  состава, 

структуры  с использованием  горизонтального  и вертикального  анализа. 

Финансовое  положение  организации,  ее  ликвидность  и  платеже­

способность  непосредственно  зависят  от  того,  насколько  быстро  сред­

ства,  вложенные  в  активы,  превращаются  в  деньги. 

Вложение  средств  во  внеоборотные  активы  формирует  основной 

капитал  организации,  в  связи  с  чем  происходит  отвлечение  финансо­

вых  средств  на  долгосрочный  период  времени. 
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Оборотные  активы  формируются  за  счет  оборотного  капитала  орга­

ншации.  Состав  оборотных  активов  крайне  неоднороден.  Финансовыми 

источниками  оборотных  активов  являются  как  собственный  оборот­

ный  капитал,  так  и  привлеченные  средства  (обязательства),  в  частности 

кредиты,  займы,  кредиторская  задолженность  и  т.п. 

Актины  организации 

1(ематериальные  ак шли 

/' (оход! ihie н. южс1 тя 

1! материальные ценности 

Основные  средства 

11е завершенное  С ГрОИТепьстВО 

Долгосрочные 

финансовые вложения 

( )т.тоженные  паю: овые активы 

и прочие внеоборотные активы 

Запасы 

Дебиторская  задо.гженность 

Краткосрочные 

финансовые  вложения 

Денежные  средства 

11рочие оборот ные  активы 

Рис.  1.4.  Виды  активов  организации 

Внеоборотные 

Оборотные 

активы 
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Актив  баланса  содержит  сведения  о  размещении  капитала,  нахо­

дящегося  в распоряжении  организации,  т.е.  о  вложении  его  в  конкрет­

ное  имущество  и  материальные  ценности,  в  расходы  предприятия  на 

производство  и  реализацию  продукции,  об  остатках  свободной  де­

нежной  наличности. 

От  вложений  в  основные  и  оборотные  средства,  находящиеся  в 

сфере  производства  и  обращения,  их  соотношения  во  многом  зависят 

результаты  производственной  и  финансовой  деятельности  организации, 

следовательно,  и  ее  финансовое  состояние.  Поэтому  анализ  активов 

организации,  средств,  вложенных  в  оборотные  активы  предприятия  и 

постоянно  находящихся  в  обороте,  обеспечивает  финансирование  биз­

нес­процессов,  целью  которых является  получение  прибыли  (рис.  1.5). 

Запасы 

I  материиII.III.IC   

ресурсы I 

Незавершенное 

производство 

Дебиторская 

задолженность 

\ 
1 отовая 

прод\ кцпя 

Реализация 

ютовой 

продукции 

Рис.  1.5.  Схема  кругооборота  денежных  средств 

Увеличение  денежных  притоков  и  финансового  результата  может 

быть  использовано  на  увеличение  коммерческого  оборота.  В  течение 

отчетного  года  организация  может  совершить  несколько  таких  оборо­

тов.  Следовательно,  ее  денежные  потоки  непосредственно  зависят  от 

ускорения  оборачиваемости  средств. 

Кроме  бухгалтерского  баланса  для  анализа  активов  используются 

и  другие  источники  данных,  в  частности  «Приложение  к  бухгалтер­

скому  балансу  и  отчету  о  финансовых  результатах»,  которые  позво­

ляют  детализировать  оценку  использования  активов  организации. 

При  анализе  внеоборотных  активов  следует  иметь  в  виду,  что: 

1)  высокий  удельный  вес  нематериальных  активов  и  высокая  доля 

их  прироста  в  составе  внеоборотных  активов  свидетельствуют  об  ин­

новационном  характере  развития  организации; 
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2)  рост  суммы  и  доли  основных  средств  свидетельствует  об  укре­

плении  материально­технической  базы  организации,  но  показывает, 

что  значительная  часть  привлеченных  финансовых  ресурсов  вложена 

в  менее  ликвидные  активы,  что  снижает  платежеспособность  органи­

зации,  приводит  к  замедлению  оборачиваемости  активов.  Уменьше­

ние  суммы  и  доли  основных  средств  может  быть  следствием  реализа­

ции  части  основных  средств  или  их  амортизации; 

3)  наличие  незавершенного  строительства  свидетельствует  о  том, 

что  организация  осуществляет  капитальное  строительство.  Увеличе­

ние  доли  незавершенного  строительства  при  определенных  условиях 

может  негативно  сказаться  на  результативности  финансовой  и  хозяй­

ственной  деятельности  организации.  Сокращение  доли  незавершенно­

го  строительства  может  свидетельствовать  о  завершении  определен­

ного  этапа  строительства  и  переводе  незавершенных  капитальных 

вложений  на  баланс; 

4)  высокий  удельный  вес  долгосрочных  финансовых  вложений 

указывает  на  инвестиционную  направленность  активов  организации. 

Поскольку  при  долгосрочных  финансовых  вложениях  предполагается 

отвлечение  денежных  средств  из  оборота  на  длительное  время,  что 

сопряжено  со  значительным  риском,  то  темп  их  роста  надо  сопостав­

лять  с темпом  роста  доходов  организации; 

5)  отложенные  налоговые  активы  —  часть  отложенного  налога  на 

прибыль,  которая  должна  привести  к уменьшению  налога  на  прибыль, 

подлежащего  уплате  в  бюджет  в  следующем  за  отчетным  или  после­

дующих  отчетных  периодах.  Отложенный  налоговый  актив  увеличи­

вает  условный  расход  по  налогу  на  прибыль  в  отчетном  периоде. 

В  силу  этого  отложенные  налоговые  активы  можно  рассматривать  как 

специфический  вид  долгосрочной  дебиторской  задолженности. 

Анализ  оборотных  активов  включает  в  себя  оценку  их  структуры 

по  таким  группам,  как  запасы,  дебиторская  задолженность,  денежные 

средства  и  краткосрочные  финансовые  вложения. 

Рост  суммы  и  доли  оборотных  активов  свидетельствует  о  росте 

мобильности  имущества  или  о  расширении  хозяйственной  деятельно­

сти  организации.  При  этом  важно  установить,  за  счет  каких  видов  обо­

ротных  средств  произошло  изменение  структуры текущих  активов. 

Кроме  того,  при  анализе  оборотных  активов  следует  иметь  в  виду, 

что  их  рост  или  снижение  может  быть  обусловлен  как  изменением 

объемов  производства,  инфляцией,  так  и  замедлением  их  оборота,  что 

вызывает  потребность  в увеличении  их  массы. 

Анализ  структуры  и  динамики  пассивов.  Пассивы  организа­

ции  —  это  собственные  и  заемные  средства,  позволяющие  обеспечить 

нормальное  протекание  ее хозяйственной  деятельности  (рис.  1.6). 
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Состав  пассивов  организации 

Собственный 

капитал 

Заемные 

источники 

финансирования 

Уставный  капитал 

Добавочный 

капитал 

Резервный  капитал 

Нераспределенная 

прибыль 

Долгосрочные 

займы и  кредиты 

Прочие  долгосрочные 

обязательства 

Краткосрочные 

займы и  кредиты 

Кредиторская 

задолженность 

Задолженность  перед 

учредителям по  выгшате 

доходов 

Дохода  будущих  периодов 

Резервы 

предстоящий  расходов 

Прочие 

краткосрочное  обязательства 

Рис.  1.6.  Виды  пассивов  организации 
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Анализ  структуры  пассивов  организации,  в  состав  которых  входят 

собственные  и  заемные  средства,  позволяет  выявить  факторы,  влия­

ющие  на  финансовое  состояние  организации. 

Показатель  пассива  —  это  состав  источников  финансовых 

средств,  которыми  располагает  организация  для  осуществления  своей 

деятельности. 

Между  статьями  актива  и  пассива  баланса  существует  тесная 

взаимосвязь.  Каждая  статья  актива  баланса  имеет  свои  источники 

финансирования.  Источниками  финансирования  долгосрочных  акти­

вов,  как  правило,  являются  собственный  капитал  и  долгосрочные 

заемные  средства. 

Текущие  активы  образуются  за  счет  как  собственного  капитала, 

так  и  краткосрочных  заемных  средств.  Желательно,  чтобы  они  были 

сформированы  из  собственного  и  заемного  капитала. 

Взаимосвязь  активов  и  пассивов  организации  приведена  на рис.  1.7. 

BiaiiMOCRHib активов  и пассивов  баланса 

Актив 

(имущество  оргшшзации) 

д 
Внеоборотные 

(постоянные)  активы 

СХх) ротные 

(текущие) актины 

Пассив 

(источники  финансирования) 

1 
Собственный  капитал 

До. п осрочпые  обязательства 

Краткосроч! 1ые обязательства 

Рис.  1.7.  Взаимосвязь  активов  и  пассивов  организации 

При  анализе  структуры  пассивов  реализуются  следующие  цели: 

1)  определяется  соотношение  между  заемными  и  собственными 

источниками  средств  финансирования  организации; 

2)  выделяется  обеспеченность  запасов  и  затрат  организации  собст­

венными  средствами,  а также  с учетом  долгосрочного  и  краткосрочного 

кредитов.  Этот  анализ  дает  наиболее  полное  представление  об  обеспе­

ченности  запасов  собственными  источниками  финансирования; 

3)  рассматриваются  причины  образования  кредиторской  задол­

женности  (зависящие  и  не  зависящие  от  предприятия),  ее  удельный 

вес,  динамика,  структура,  доля  просроченной  задолженности; 
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4)  оценивается  имущественное  состояние  организации  по  не­

скольким  направлениям: 

•  сумме  оборотных  средств,  находящихся  в  распоряжении  орга­

низации; 

•  доле  основных  средств  в  активах. 

Сведения,  которые  приводятся  в  пассиве  баланса,  позволяют  оп­

ределить,  какие  изменения  произошли  в  структуре  собственного  и 

заемного  капитала,  сколько  привлечено  в  оборот  предприятия  долго­

срочных  и  краткосрочных  заемных  средств.  Другими  словами,  можно 

сказать,  что  пассив  баланса  показывает,  откуда  взялись  средства,  кому 

обязано  за них  предприятие. 

Собственный  капитал  и  заемные  источники  средств  формируют 

совокупный  капитал,  который  представляет  собой  общую  стоимость 

средств  в  денежной,  натуральной  и  нематериальной  формах,  инвести­

рованных  в  формирование  активов  организации,  и  является  одним  из 

трех основных  видов  ресурсов:  материальных,  трудовых  и  финансовых. 

Схема  финансирования  активов  организации  и  взаимосвязь  между 

разделами  актива  и  пассива  баланса  представлена  на рис.  1.8. 

Бухгалтерский  баланс Бухгалтерский  баланс 

Активы 

(имущества  организации) 

Мисоборошыс  активы 

(раздет  11 

Оборотные активы 
(раздел  II) 

X 

11ассивы 

(ИСТОЧНИКИ  формирования 

активов) 

Капитат  и ре iqwu 

(раздел III) 

J[о:п осро'п иле ооя штетьства 

(раздел IV) 

Кра гкосрочные  обязательства 

(раздел  V) 

Рис.  1.8.  Схема  финансирования  активов  организации 
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Собственный  капитал  —  это  вложения  финансовых  средств  собст­

венников  и  накопленная  прибыль  за  время  деятельности  организации. 

Состояние  капитала  отражает  пассив  баланса  организации.  Основные 

составляющие  собственного  капитала  приведены  на рис.  1.9. 

Собственный 
ка п и т а л  о р г а н и за ц и и 

Инвестированный 

капитал 
Оценочный 

капитал 
Скопленный 

капитал 

Вложение 

собственниками 

финансовых 
средств 

Переоценка 

имущества 

организации: 

размещение  акции  по 

цене  сверх  номинальной 

стоимости 

I [ераспределенная 
прибыть 

Рис.  1.9.  Структура  собственного  капитала 

Размер  и  динамика  собственного  капитала  —  важнейшая  харак­

теристика  состояния  организации,  ее  надежности.  Рост  собственного 

капитала  увеличивает  стоимость  организации  и  ее  инвестиционную 

привлекательность,  свидетельствует  о  росте  ее  финансовой  устой­

чивости. 

В  состав  собственного  капитала  организации  включаются: 

•  уставный  капитал  —  состоит  из  номинальной  стоимости  ак­

ций,  приобретенных  акционерами,  и  определяет  минимальный 

размер  имущества  организации,  гарантирующий  интерес  ее 

кредиторов; 

•  добавочный  капитал  —  отражает:  результат  переоценки  иму­

щества  организации;  эмиссионный  доход,  полученный  в  ре­

зультате  реализации  собственных  акций  по  цене  выше  их  номи­

нальной  стоимости;  курсовые  разницы  как  результат  погашения 

задолженности  участникам  (учредителям)  по  взносам  в  устав­

ный  капитал  иностранной  валютой; 
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•  резервный  капитал  —  создается  за  счет  чистой  прибыли  в  соот­

ветствии  с  законодательством  или  уставом  организации  и  пред­

назначается  для  покрытия  убытков,  погашения  обязательств  по 

облигациям,  выплаты  дивидендов  по  привилегированным  акци­

ям  в  случае  недостатка  или  отсутствия  прибыли; 

•  нераспределенная  прибыль  —  представляет  собой  финансовый 

ресурс,  накопленный  путем  реинвестирования  части  чистой 

прибыли,  полученной  за  весь  период  деятельности  организации, 

остающейся  после  ее  распределения  собственниками,  и  являет­

ся  устойчивым  источником  роста  внеоборотных  и  оборотных 

активов. 

Основным  источником  роста  собственного  капитала  является  при­

быль  как чистый  финансовый  результат  деятельности  организации. 

По  завершении  отчетного  года  собственники  организации  прини­

мают  решения  об  распределения  полученной  прибыли.  Часть  прибыли 

может  быть  направлена  на  разного  рода  выплаты  (дивиденды,  возна­

граждения,  благотворительные  цели  и  т.п.),  а  часть  присоединена  к 

собственному  капиталу  (капитализация). 

Капитализация  прибыли  создает  условия  для  роста  вложений  в  ак­

тивы  организации,  увеличение  масштабов  коммерческого  оборота  и 

при  эффективном  использовании  активов  принесет  большую  прибыль 

организации  в  будущем. 

Увеличение  доли  собственного  капитала  за  счет  любого  из  воз­

можных  источников  приводит  к  повышению  финансовой  устойчиво­

сти  организации.  Наличие  нераспределенной  прибыли  можно  рас­

сматривать  как  источник  финансирования  текущей  деятельности  ор­

ганизации  и  снижения  краткосрочной  кредиторской  задолженности. 

В  целях  повышения  аналитической  обработки  отчетной  информа­

ции  форма  «Отчета  об  изменениях  капитала»  включает  сведения  о 

факторах  увеличения  и уменьшения  собственного  капитала  за  счет: 

•  дополнительного  выпуска  акций; 

•  уменьшения  номинала  и  количества  акций; 

•  увеличения  номинальной  стоимости  акций; 

•  реорганизации  юридического  лица  (слияние  или  присоединение 

организаций); 

•  разделения  и  формирования  новых  юридических  лиц; 

•  переоценки  основных  фондов; 

•  увеличения  доходов,  которые  относятся  непосредственно  на 

увеличение  капитала; 

•  снижения  расходов,  которые  относятся  непосредственно  на 

уменьшение  капитала. 
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Обязательства  организации  представляют  собой  возникшую  ранее 

задолженность  перед  физическими  и  юридическими  лицами,  погаше­

ние  которой  приведет  к уменьшению  активов. 

Наличие  обязательств  —  это  конкретный  долг,  который  необхо­

димо  будет  погасить,  либо  обязанность  действовать  (например,  отгру­

зить  ранее  оплаченную  покупателем  продукцию).  То  есть  погашение 

обязательств  означает  либо  передачу  организацией  денежных  средств 

или  иных  активов  в  сумме,  равной  этому  обязательству,  либо  замену 

одного  обязательства  другим,  либо  включение  обязательства  в  капи­

тал  организации  в  обмен  за долю  в уставном  капитале  (рис.  1.10). 

()бсл\  живание 

кредитов и займов 
юридических 

и физических  лиц 

Обятательсгва  opi  иншацпп 

Задолженность 

учредителям 

по  им п.та 1С 

дивидендов 

Кредиторская 

,адо лженноеть 

Отложенные 
налоговые 

обязательства 

и прочие  обязательства 

Рис.  1.10.  Виды  обязательств  организации 

Анализ  заемных  средств  начинается  с  оценки  их  динамики  и 

внутренней  структуры.  Особое  внимание  уделяется  анализу  движе­

ния  долгосрочных  и  краткосрочных  кредитов  и  займов,  кредитор­

ской  задолженности.  При  этом  выявляются  тенденции  изменения 

объема  кредитов  и  займов,  не  погашенных  в  срок,  что  свидетельст­

вует  о  наличии  в  организации  серьезных  финансовых  затруднений. 

В  целом  увеличение  доли  заемного  капитала,  с  одной  стороны, 

свидетельствует  об  усилении  финансовой  неустойчивости  органи­

зации  и  повышении  в  связи  с  этим  финансовых  рисков,  а  с  другой 

—  служит  важным  источником  финансирования  текущей  деятель­

ности  организации. 
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Увеличение  в  составе  пассивов  организации  долгосрочных  заем­

ных  средств  свидетельствует  о  росте  экономического  потенциала  ор­

ганизации.  Средства,  привлекаемые  организацией  на  долгосрочной 

основе,  направляют  на  формирование  внеоборотных  активов,  в  то 

время  как  краткосрочные  пассивы  являются  источником  формирова­

ния оборотных  средств. 

Очевидно,  что  долгосрочные  обязательства  не  только  расширяют 

возможности  предприятия,  но  и  являются  менее  рискованными  для 

него,  чем  краткосрочные.  Вследствие  этого  требуется,  чтобы  темп 

роста  долгосрочных  обязательств  превышал  темп  роста  всего  заем­

ного  капитала:  Т д о  >  Т з к .  Данное  неравенство,  свидетельствующее  о 

том,  что  удельный  вес  краткосрочных  обязательств  в  структуре  за­

емного  капитала  не  увеличивается,  с  позиции  сохранения  и  повыше­

ния  финансовой  устойчивости  предприятия  более  предпочтительно, 

чем  противоположное. 

Особое  внимание  в  процессе  анализа  долгосрочных  обязательств 

уделяется  отложенным  налоговым  обязательствам,  под  которыми  по­

нимается  та  часть  отложенного  налога  на  прибыль,  которая  должна 

привести  к  увеличению  налога  на  прибыль,  подлежащего  уплате  в 

бюджет  в  следующем  за  отчетным  или  последующих  отчетных  пе­

риодах.  Отложенный  налоговые  обязательства  уменьшает  условный 

расход  по  налогу  на  прибыль  в отчетном  периоде. 

Доходы  организации  являются  увеличением  экономических  вы­

год,  которое  проявляется  либо  в  росте  активов,  либо  в  уменьшении 

обязательств,  либо  одновременно  в  том  и  другом.  Доходы  приводят  к 

росту  собственного  капитала  организации. 

Анализ  доходов  от  основной  и  прочих  видов  деятельности  и  за­

трат  на  них  проводится  с  использованием  отчета  о  финансовых  ре­

зультатах,  показателей  прибыльности,  размера  накопленного  капи­

тала.  Причиной  увеличения  затрат  могут  быть  высокие  цены  на  сы­

рье,  материалы,  энергию,  комплектующие,  услуги,  установленные 

поставщиками. 

Расходы,  возникающие  в  ходе  осуществления  хозяйственной  де­

ятельности  организации,  являются  уменьшением  экономических  вы­

год  в  результате  выбытия  активов  (денежных  средств,  иного  имуще­

ства)  и  (или)  возникновения  обязательств,  приводящих  к  уменьше­

нию  капитала  организации,  за  исключением  уменьшения  вкладов 

учредителей. 
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Анализ  бухгалтерского  баланса 

2.1.  Цель  и  задачи  анализа 

бухгалтерского  баланса  организации 

Бухгалтерская  отчетность  содержит  информацию  о  финансовом 

положении  организации  на  определенный  момент  и  результатах  дея­

тельности  за  отчетный  период.  Однако  реальная  ценность  финансовой 

отчетности  заключается  в  том,  что  результаты  финансового  анализа 

могут  быть  использованы  для  прогнозирования  будущих  доходов 

и  дивидендов. 

С  точки  зрения  инвестора,  анализ  финансового  состояния  органи­

зации,  по  существу,  это  предсказание  будущего.  С  точки  зрения 

управленческого  персонала,  анализ  финансового  состояния  является 

основой  для  краткосрочного  и  долгосрочного  планирования. 

Финансовое  положение  организации  можно  оценивать  с  точки 

зрения  краткосрочной  и  долгосрочной  перспективы.  В  первом  случае 

критерии  оценки  финансового  состояния  —  ликвидность  и  платеже­

способность  организации,  т.е.  способность  своевременно  и  в  полном 

объеме  произвести  расчеты  по  краткосрочным  обязательствам.  Во 

втором  случае  —  показатель  финансовой  устойчивости. 

Платежеспособность  —  это  способность  организации  своевремен­

но  и  полностью  выполнить  свои  платежные  обязательства,  вытекаю­

щих  из  торговых,  кредитных  и  иных  операций  платежного  характера. 

Оценка  платежеспособности  определяется  на  конкретную  дату. 

Платежеспособность  —  это  внешнее  проявление  финансового  со­

стояния  организации,  а  финансовая  устойчивость  —  его  внутренняя 

сторона,  отражающая  сбалансированность  денежных  и  товарных  по­

токов,  доходов  и  расходов,  средств  и  источников  их  формирования. 

Чтобы  обеспечить  финансовую  устойчивость,  организация  должна 

обладать  гибкой  структурой  капитала,  уметь  организовать  его  движе­

ние  с  постоянным  превышением  доходов  над  расходами  в  целях  со­

хранения  платежеспособности  и  создания  условий  для  нормального 

функционирования. 
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Под  ликвидностью  организации  понимаются  его  способность  по­

крывать  свои  обязательства  активами,  срок  превращения  которых  в 

денежную  форму  соответствует  сроку  погашения  обязательств.  Сте­

пень  ликвидности  активов  определяется  продолжительностью  вре­

менного  периода,  в  течение  которого  это  превращение  может  быть 

осуществлено.  Чем  короче  период  превращения  и  финансовые  потери 

при этом,  тем  выше  ликвидность  данного  вида  активов. 

Очевидно,  что  ликвидность  и  платежеспособность  не  тождествен­

ны  друг  другу,  так  как  коэффициенты  ликвидности  могут  характери­

зовать  финансовое  положение  организации  как  удовлетворительное. 

Однако,  по  существу,  эта  оценка  может  быть  ошибочной,  если  в  те­

кущих  активах  значительный  удельный  вес  приходится  на  неликвиды 

и  просроченную  дебиторскую  задолженность,  в  результате  чего  орга­

низация  ощущает  нехватку  денежных  средств  и  может  оказаться  не­

платежеспособной. 

При  характеристике  платежеспособности  следует  обращать  вни­

мание  на  такие  показатели,  как  наличие  денежных  средств  на  расчет­

ных  счетах  в  банках,  кассе,  убытки,  просроченная  дебиторская  и  кре­

диторская  задолженность,  не  погашенные  в  срок  кредиты  и  займы. 

Платежеспособность  —  это  наличие  у  организации  денежных 

средств  и  их  эквивалентов,  достаточных  для  расчетов  по  кредитор­

ской  задолженности,  требующей  немедленного  погашения.  Таким  об­

разом,  основными  признаками  платежеспособности  являются: 

1) наличие  в достаточном  объеме  средств  на расчетном  счете; 

2)  отсутствие  просроченной  кредиторской  задолженности. 

Платежеспособность  —  важнейшее  условие  кредитоспособности; 

она  означает  наличие  у  организации  предпосылок  для  получения  кре­

дита,  способность  возвратить  его  в  срок. 

Анализ  платежеспособности  необходим  не  только  для  самой  орга­

низации  в  целях  оценки  и  прогнозирования  финансовой  деятельности, 

но  и  для  внешних  партнеров. 

Оценка  платежеспособности  осуществляется  на  основе  характери­

стики  ликвидности  текущих  активов,  т.е.  времени,  необходимого  для 

превращения  их  в  денежную  наличность.  Понятия  платежеспособно­

сти  и  ликвидности  очень  близки,  но  второе  более  емкое.  От  степени 

ликвидности  баланса  зависит  платежеспособность.  В  то  же  время  ли­

квидность  характеризует  не  только  текущее  состояние  расчетов,  но  и 

на  перспективу. 

Чтобы  организация  была  ликвидна,  необходимо  постоянное  ра­

венство  между  его  активами  и  обязательствами  одновременно  по  сле­

дующим  параметрам: 
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•  общей  сумме; 

•  срокам  превращения  активов  в  денежные  средства  и  срокам  по­

гашения  обязательств. 

Под  краткосрочной  ликвидностью  (до  1  года)  какого­либо  актива 

понимается  способность  организации  оплатить  свои  краткосрочные 

обязательства.  В  этом  случае  ликвидность  близка  по  своему  содер­

жанию  к  платежеспособности,  но  при  этом  используются  различные 

показатели. 

Ликвидность  —  одна  из  важнейших  характеристик  финансового  со­

стояния,  определяющая  возможность  организации  своевременно  опла­

чивать  счета,  и  фактически  является  одним  из  показателей  банкротства. 

Ликвидность  организации  означает  наличие  у  него  оборотных 

средств  в  размере,  теоретически  достаточном  для  погашения  кратко­

срочных  обязательств,  хотя  бы  и  с  нарушением  сроков  погашения, 

предусмотренных  контрактами. 

Организация  может  быть  ликвидной  в  той  или  иной  степени,  по­

скольку  в  состав  текущих  активов  входят  самые  разнородные  оборотные 

средства,  среди которых имеются как легко­, так и  труднореализуемые. 

В ходе  анализа  ликвидности  решаются  следующие  задачи: 

•  оценка  достаточности  средств  для  покрытия  обязательств,  сро­

ки  которых  истекают  в  соответствующие  периоды; 

•  определение  суммы  ликвидных  средств  и  проверка  их  доста­

точности  для  выполнения  срочных  обязательств; 

•  оценка  ликвидности  и  платежеспособности  организации  на  ос­

нове  ряда  показателей. 

В  то  же  время  в  составе  краткосрочных  пассивов  обычно  выделя­

ются  обязательства  различной  степени  срочности.  Одним  из  способов 

оценки  ликвидности  на  стадии  предварительного  анализа  является  со­

поставление  определенных  элементов  актива  и  пассива  между  собой.  С 

этой  целью  обязательства  организации  группируются  по  степени  их 

срочности,  а  его  активы  —  по  степени  ликвидности  (скорости  возмож­

ной  реализации).  Так,  наиболее  срочные  обязательства  организации 

(срок  оплаты  которых  наступает  в  текущем  месяце)  сопоставляются  со 

стоимостью  активов,  обладающих  максимальной  ликвидностью  (де­

нежные  средства,  легкореализуемые  ценные  бумаги).  При  этом  часть 

срочных  обязательств,  остающихся  необеспеченными,  должна  уравно­

вешиваться  менее  ликвидными  активами  —  дебиторской  задолженно­

стью  организации  с устойчивым  финансовым  положением,  легкореали­

зуемыми  запасами  товарно­материальных  ценностей.  Прочие  кратко­

срочные  обязательства  соотносятся  с  такими  активами,  как  дебиторы, 

готовая  продукция,  производственные  запасы  и др. 
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В  настоящее  время  существуют  два  подхода  к  определению  лик­

видности. 

Первый  состоит  в  отождествлении  ликвидности  и  платежеспособ­

ности,  при  этом  под  платежеспособностью  организации  подразумева­

ется  его  способность  погасить  краткосрочную  задолженность  своими 

средствами. 

Второй  подход  определяет  возможность  реализации  материаль­

ных  и  других  ценностей  для превращения  их  в денежные  средства. 

Существует  несколько  степеней  ликвидности.  Недостаточная  лик­

видность  означает,  что  организация  не  в  состоянии  воспользоваться 

возникающими  выгодными  коммерческими  возможностями.  На  этом 

уровне  недостаток  ликвидности  ограничивает  свободу  выбора  и  сво­

боду  действия  руководства.  Более  значительная  недостаточность  лик­

видности  означает  неспособность  организации  оплатить  свои  текущие 

обязательства  и  долги,  это  может  привести  к  банкротству.  Для  собст­

венников  недостаточная  ликвидность  ведет  к  снижению  прибыли,  по­

тере  контроля  над  капиталом. 

Анализ  ликвидности  баланса  заключается  в  сравнении  средств  по 

активу,  сгруппированных  по  степени  убывающей  ликвидности,  с 

краткосрочными  обязательствами  по  пассиву,  которые  группируются 

по  степени  срочности  их  погашения. 

Платежеспособность  организации  лишь  на  первый  взгляд  сводит­

ся  к  наличию  свободных  денежных  средств,  необходимых  для  пога­

шения  обязательств.  При  отсутствии  денежных  средств  организации 

могут  сохранять  свою  платежеспособность,  если  они  реализуют  часть 

своего  имущества  и  с  помощью  вырученных  средств  могут  распла­

титься  по  обязательствам. 

Уровень  ликвидности  баланса  определяется  сравнением  статей 

активов  и  пассивов.  В  табл.  2.1  представлена  группировка  активов  по 

степени ликвидности  и  пассивов  по  срочности  их  оплаты. 

Организация  считается  ликвидной,  если  стоимость  ее  текущих  ак­

тивов  выше  ее  краткосрочных  обязательств.  Для  ликвидности  баланса 

необходимо  выполнение  следующих  условий. 

1.  А1  >  П1  —  свидетельствует  о  платежеспособности  организации 

на  момент  составления  баланса.  У  нее  достаточно  наиболее  ликвид­

ных  активов  для  покрытия  наиболее  срочных  обязательств. 

2.  А2  >  П2  —  свидетельствует  о  том,  что  быстрореализуемые  акти­

вы  превышают  краткосрочные  пассивы  и  организация  может  быть  пла­

тежеспособной  в недалеком  будущем  с учетом  своевременных расчетов  с 

кредиторами, получения средств от продажи продукции в  кредит. 

3.  A3  >  ПЗ  —  означает,  что  в  будущем  при своевременном  поступле­

нии  денежных  средств  от  продаж  и  платежей  организация  может  быть 
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платежеспособной  на  период,  равный  средней  продолжительности 

одного  оборота  оборотных  средств  после  даты  составления  баланса. 

4.  А4  <  П4  —  свидетельствует  о  соблюдении  минимального  усло­

вия  финансовой  устойчивости  —  наличия  у  организации  собственных 

оборотных  средств. 

Таблица  2.1. Группировка  активов  по  степени  ликвидности  и 

пассивов  по  срочности  оплаты 

Активы  Пассивы 

Наиболее  ликвидные  активы  (А1): 

•  денежные  средства; 

•  краткосрочные  финансовые  вло­

жения 

Наиболее  срочные обязательства  (П1): 

•  кредиторская  задолженность; 

•  задолженность  перед  собственни­

ками  по выплате  дивидендов; 

•  просроченная  задолженность  по 

кредитам  и  займам 

Быстрореализуемые  активы  (А2): 

•  краткосрочная  дебиторская  задол­

женность; 

•  прочие  оборотные  активы 

Краткосрочные  обязательства  (П2): 

•  краткосрочные  кредиты  и  займы; 

•  резервы  предстоящих  расходов; 

•  прочие краткосрочные  обязательства 

Медленнореализуемые  активы  (A3): 

•  запасы; 

•  НДС по приобретенным  ценностям 

Долгосрочные  обязательства  (ПЗ): 

•  долгосрочные  кредиты,  займы  и 

другие  долгосрочные  обязательства 

Труднореализуемые  активы  (А4): 

•  внеоборотные  активы; 

•  долгосрочная  дебиторская  задол­

женность; 

•  неликвидные  запасы  сырья,  мате­

риалов,  готовой  продукции; 

•  просроченная  и  сомнительная  де­

биторская  задолженность 

Постоянные  пассивы  (П4): 

•  собственный  капитал; 

•  доходы  будущих  периодов 

Выполнение  данных условий  имеет  важный  экономический  смысл. 

Для  абсолютной  ликвидности  баланса  необходимо  одновременное 

выполнение  следующих  условий: 

А 1 > П 1 ;  А 2 > П 2 ;  А З > П З . 
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В  зависимости  от  степени  ликвидности  активы  организации  под­

разделяются  на  следующие  группы. 

Наиболее  ликвидные  активы  А1 —  сюда  входят  денежные  средства 

и  краткосрочные  финансовые  вложения  (рыночные  ценные  бумаги) 

без  займов,  предоставленных  организациям. 

Быстрореализуемые  активы  (А2)  —  краткосрочная  дебиторская 

задолженность  и  прочие  оборотные  активы. 

Медленнореализуемые  активы  (A3)  —  запасы  в  сумме  с  НДС  по 

приобретенным  ценностям. 

Труднореализуемые  активы  (А4) —  прочие  статьи  активов  (ос­

новные  средства  и  иные  внеоборотные  активы,  долгосрочная  дебитор­

ская  задолженность,  платежи  по  которой  ожидаются  более  чем  через 

12 месяцев  после  отчетной  даты. 

2.2.  Анализ  платежеспособности 

с позиции  оценки  ликвидности  активов 

Группировка  активов  по  степени  ликвидности  и  пассивов  по  сроч­

ности  выплат  позволит  провести  анализ  и  оценку  уровня  ликвидности 

организации. 

Мерой  ликвидности  также  служит  чистый  оборотный  капитал 

(ЧОК),  который  представляет  собой  превышение  текущих  активов  над 

текущими  обязательствами.  Другими  словами,  чистый  оборотный  ка­

питал  —  это  разность  между  оборотными  текущими  активами  органи­

зации  и  его  текущими  обязательствами. 

ЧОК  =  OA  ­  КО, 

где  OA  —  оборотные  активы  организации,  тыс.  руб.; 

К О  —  краткосрочные  обязательства,  тыс.  руб. 

Чистый  оборотный  капитал  придает  большую  финансовую  неза­

висимость  организации  в  условиях  замедления  оборачиваемости  обо­

ротных  активов  (например,  при  задержке  погашения  дебиторской  за­

долженности  или  трудностях  со  сбытом  продукции),  обесценения  или 

потери  оборотных  активов  (в  результате  падения  цен  на  готовую  про­

дукцию,  банкротства  дебитора). 

Оптимальная  сумма  чистого  оборотного  капитала  зависит  от  осо­

бенностей  деятельности  организации,  в  частности  от размеров  органи­

зации,  объема  реализации,  скорости  оборачиваемости  материально­

производственных  запасов  и  дебиторской  задолженности,  условий 

предоставления  кредитов  организации,  от  отраслевой  специфики  и 

хозяйственной  конъюнктуры. 

39 



На  финансовом  положении  организации  отрицательно  сказыва­

ется  как  недостаток,  так  и  излишек  чистого  оборотного  капитала. 

Недостаток  этих  средств  может  привести  организацию  к  банкротству, 

поскольку  свидетельствует  о  его  неспособности  своевременно  выпол­

нить  краткосрочные  обязательства.  Недостаток  может  быть  вызван 

убытками  в  ее  хозяйственной  деятельности,  ростом  безнадежной  деби­

торской  задолженности,  приобретением  дорогостоящих  объектов  ос­

новных  средств  без  предварительного  накопления  денежных  средств  на 

эти  цели,  выплатой  дивидендов  при  отсутствии  соответствующей 

прибыли,  финансовой  неподготовленностью  к  погашению  долгосроч­

ных  обязательств  организации. 

Значительное  превышение  чистым  оборотным  капиталом  опти­

мальной  потребности  в  нем  свидетельствует  о  неэффективном  исполь­

зовании  ресурсов.  Примерами  являются  выпуск  акций  или  получение 

кредитов  сверх  реальных  потребностей  для  хозяйственной  деятельно­

сти,  накопление  оборотных  средств  от  продажи  основных  активов  или 

амортизационных  отчислений  без  замены  их  новыми  объектами,  нера­

циональное  использование  прибыли  от хозяйственной  деятельности. 

Возможна  ситуация,  когда  стоимость  текущих  обязательств  пре­

вышает  стоимость  текущих  активов.  Финансовое  положение  предпри­

ятия  в  этом  случае  рассматривается  как  неустойчивое,  требуются  не­

медленные  меры  по  его  исправлению. 

Профессиональное  управление  финансами  неизбежно  требует 

глубокого  анализа,  позволяющего  наиболее  точно  оценить  неопреде­

ленность  ситуации  с  помощью  современных  количественных  методов 

исследования.  В  связи  с  этим  существенно  возрастают  приоритет  и 

роль  финансового  анализа,  основным  содержанием  которого  является 

комплексное  системное  изучение  финансового  состояния  предприятия 

и  факторов  его  формирования  в  целях  оценки  степени  финансовых 

рисков  и  прогнозирования  уровня  доходности  капитала. 

По  своему  экономическому  содержанию  этот  показатель  отражает 

наличие  собственных  оборотных  средств,  которые  направляются  преж­

де  всего  на  формирование  производственных  запасов.  Недостаточная 

величина  ЧОК  может  привести  к увеличению  финансовой  зависимости 

от кредиторов  и к ухудшению  финансового  состояния  предприятия. 

Еще  одним  показателем  ликвидности  является  коэффициент  са­

мофинансирования  (Ксф),  представляющий  собой  отношение  суммы 

самофинансируемого  дохода  (прибыль  +  амортизация)  к  общей  сумме 

внутренних  и  внешних  источников  финансирования. 
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_  П ч + А 

с ф

  СК +  З К ' 

где  П ч  — ч и с т а я  прибыль,  тыс.  руб.; 

А  —  амортизационные  отчисления,  тыс.  руб.: 

СК  —  собственный  капитал,  тыс.  руб.; 

ЗК  —  заемный  капитал,  тыс.  руб. 

Коэффициент  самофинансирования  показывает,  в  какой  степени 

организация  способна  финансировать  свою  деятельность  собственны­

ми  средствами  в  отношении  созданного  имущества.  Такие  показатели 

в  странах  Запада  рассматриваются  как  одни  из  лучших  критериев  оп­

ределения  ликвидности  и  финансовой  независимости  организации  и 

могут  сравниваться  с показателями  других  аналогичных  организации. 

Одна  из  первостепенных  задач  большинства  финансовых  аналити­

ков  —  анализ  ликвидности.  Полный  анализ  ликвидности  требует  со­

ставления  бюджета  денежных  средств,  однако  анализ  коэффициентов, 

основанный  на  соотношении  денежных  и  других  текущих  активов  с 

краткосрочными  пассивами  (текущими  обязательствами),  дает  быст­

рый  и  удобный  способ  оценки  ликвидности.  Ценность  относительных 

показателей  заключается  в том,  что: 

1) они  показывают  взаимосвязь  отдельных  отчетных  данных; 

2)  благодаря  относительным  показателям  процесс  деятельности  ор­

ганизации  раскрывается  в виде небольшого  числа  ключевых  параметров. 

На  практике  ликвидность  организации  определяется  и  с  помощью 

ряда  финансовых  коэффициентов,  различающихся  набором  ликвид­

ных  средств,  рассматриваемых  в  качестве  покрытия  краткосрочных 

обязательств.  При  расчете  коэффициентов  ликвидности  используются 

данные  агрегированного  баланса. 

Для  оценки  платежеспособности  организации  используются  три 

относительных  показателя  ликвидности. 

1.  Коэффициент  абсолютной  ликвидности  (KJ)  равен  отноше­

нию  стоимости  абсолютно  ликвидных  активов  к  сумме  наиболее 

срочных  обязательств  и  краткосрочных  пассивов.  Это  наиболее  жест­

кий  критерий  ликвидности  организации,  который  показывает,  какая 

часть  краткосрочных  заемных  обязательств  может  быть  при  необхо­

димости  погашена  немедленно. 

Данный  коэффициент  показывает,  какая  часть  текущего  обяза­

тельства  может  быть  погашена  в  ближайшее  к  моменту  составления 

баланса  время,  что  является  одним  из  условий  платежеспособности. 

Нормальное ограничение 0,2—0,3. Для российских условий —  больше  0,5. 

Поскольку  это  ограничение  является  условным,  на  практике  жела­

тельно  проводить  анализ  динамики  данных  показателей,  дополняя  его 
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сравнительным  анализом  доступных  показателей  по  организащым, 

имеющим  аналогичную  ориентацию  своей хозяйственной  деятельности. 

Коэффициент  абсолютной ликвидности рассчитывается  по  формуле: 

я а . л  =  д с / к о , 

где  ДС  —  денежные  средства,  тыс.  руб.; 

К О  —  краткосрочные  обязательства,  тыс.  руб.; 

2.  Коэффициент  быстрой  ликвидности  (Кбл)  аналогичен  коэф­

фициенту  текущей  ликвидности,  однако  исчисляется  по  более  уз­

кому  кругу  текущих  активов.  Из  расчета  исключается  наименее 

ликвидная  их  часть  —  производственные  запасы.  Логика  такого 

исключения  состоит  не  только  в  значительно  меньшей  ликвидности 

запасов,  но,  что  гораздо  более  важно,  и  в  том,  что  денежные  сред­

ства,  которые  можно  выручить  в  случае  вынужденной  реализации 

производственных  запасов,  могут  быть  существенно  ниже  затрат 

по  их  приобретению. 

Коэффициент  быстрой  ликвидности  отражает  платежные  возмож­

ности  организации  при  условии  своевременного  проведения  расчетов 

с  дебиторами. 

Ориентировочное  нижнее  значение  показателя  0,6—0,8. Для  россий­

ских условий —  1. Однако эта оценка также  носит условный  характер. 

Анализируя  динамику  этого  коэффициента,  необходимо  обращать 

внимание  на  факторы,  обусловившие  его  изменение.  Так,  если  рост 

коэффициента  быстрой  ликвидности  был  связан  в  основном  с  ростом 

неоправданной  дебиторской  задолженности,  то  это  не  может  характе­

ризовать  деятельность  организации  с положительной  стороны. 

Коэффициент  быстрой  ликвидности  рассчитывается  следующим 

образом: 

Кб  л  =  (ДС  +  КФВ  +  ДЗ)  / к о , 

где  К Ф В  —  краткосрочные  финансовые  вложения,  тыс.  руб.; 

ДЗ  —  дебиторская  задолженность,  тыс.  руб. 

Коэффициент  быстрой  ликвидности  отражает  прогнозируемые 

платежные  возможности  организации  при  условии  своевременного 

проведения  расчетов  с  дебиторами  на  период,  равный  средней  про­

должительности  одного  оборота  дебиторской  задолженности. 

3.  Коэффициент  текущей  ликвидности  (КТЛ)  равен  отношению 

стоимости  всех  оборотных  средств  организации  к  сумме  стоимости 

краткосрочных  обязательств.  Коэффициент  текущей  ликвидности  да­

ет  общую  оценку  ликвидности  активов,  показывая,  сколько  рублей 

текущих  активов  приходится  на  1 рубль  текущих  обязательств. 
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Логика  исчисления  данного  показателя  заключается  в  том,  что 

организация  погашает  краткосрочные  обязательства  в  основном  за 

счет  текущих  активов.  Под  наиболее  ликвидными  активами,  как  и 

при  группировке  балансовых  статей  для  анализа  ликвидности  балан­

са,  подразумеваются  денежные  средства  организации  и  краткосроч­

ные  ценные  бумаги.  Краткосрочные  обязательства  организации, 

представленные  суммой  наиболее  срочных  обязательств  и  кратко­

срочных  пассивов,  включают  кредиторскую  задолженность  и  прочие 

пассивы,  ссуды,  не  погашенные  в  срок,  краткосрочные  кредиты 

и  заемные  средства. 

Следовательно,  если  стоимость  текущих  активов  превышает  сум­

му  текущих  обязательств,  организация  может  рассматриваться  как 

успешно  функционирующая  (по  крайней  мере  теоретически).  Значе­

ние  показателя  можно  варьировать  по  отраслям  и  видам  деятельности, 

а  его  разумный  рост  в  динамике  обычно  рассматривается  как  благо­

приятная  тенденция. 

Нормальное  значение  данного  коэффициента  —  2. 

Невыполнение  этого  норматива  представляет  угрозу  финансовой 

стабильности  организации  ввиду  разной  степени  ликвидности  акти­

вов,  которые  невозможно  реализовать  в  случае  одновременного  об­

ращения  кредиторов. 

Если  организация  сталкивается  с  финансовыми  затруднениями,  то 

она  начинает  платить  по  своим  счетам  более  медленно,  при  этом  стара­

ется  получит  банковские  кредиты.  Если  краткосрочные  пассивы  будут 

расти  быстрее,  чем  оборотные  средства,  то  коэффициент  текущей  лик­

видности  будет  снижаться.  Такая  ситуация  может  вызвать  обоснован­

ную  тревогу,  поскольку  этот  коэффициент  показывает,  в  какой  мере 

краткосрочные  пассивы  покрываются  активами,  которые  можно  обра­

тить  в  денежные  средства  в  течение  определенного  периода,  примерно 

совпадающего  со  сроками  погашения  этих  пассивов;  поэтому  его  ис­

пользуют  как  один из  основных  показателей  платежеспособности. 

Коэффициент  текущей  ликвидности  рассчитывается  по  следую­

щей  формуле: 

А" т л  =  ОА/КО. 

Необходимо  отметить,  что  если  проводить  расчет  общего  коэффи­

циента  ликвидности  по  такой  схеме,  то  почти  каждое  предприятие, 

накопившее  большие  материальные  запасы,  часть  которых  трудно 

реализовать,  в  состав  текущих  активов  входит  дебиторская  задолжен­

ность,  часть  которой  может  быть  сомнительной,  оказывается  платеже­

способным.  Поэтому  банки  и  прочие  инвесторы  отдают  предпочтение 

коэффициенту  быстрой  ликвидности. 

43 



Заметим,  что  на  основании  только  этих  показателей  безошибочно 

оценить  финансовое  состояние  организации  нельзя,  так  как  данный 

процесс  очень  сложный  и  для  полной  его  характеристики  недостаточно 

двух­трех  показателей. 

Коэффициенты  ликвидности  —  показатели  относительные  и  на 

протяжении  некоторого  времени  не  изменяются,  если  пропорцио­

нально  возрастают  числитель  и  знаменатель  дроби  в  формуле  расчета. 

Само  же  финансовое  положение  за  это  время  может  существенно  из­

мениться,  например  уменьшиться  прибыль,  уровень  рентабельности, 

коэффициент  оборачиваемости  и  др. 

В  отечественной  практике  значение  коэффициента  текущей  лик­

видности  не  всегда  является  показательным  для  вывода  об  устойчиво­

сти  финансового  положения  организации.  Если  в  составе  оборотных 

активов  велика  доля  производственных  запасов,  то  денежные  средст­

ва,  которые  можно  выручить  при  их  вынужденной  реализации,  могут 

быть  существенно  ниже  учетной  оценки  данных  запасов. 

В  качестве  дополнительного  показателя  можно  использовать  ко-

эффициент  удельного  веса  материальных  производственных  запасов 

(КУД  3 ) ,  который  рассчитывается  следующим  образом: 

# у д. 3 =  з / к д 

где  3  —  производственные  запасы. 

2.3.  Анализ  платежеспособности  организации 

Анализ  платежеспособности  необходим: 

•  самой  организации  при  оценке  и  прогнозировании  финансовой 

деятельности; 

•  банкам  для  подтверждения  кредитоспособности  заемщика; 

•  партнерам  для  выяснения  финансовых  возможностей  организа­

ции  при  предоставлении  коммерческого  кредита  или  отсрочки 

платежа. 

Анализируя  состояние  платежеспособности  организации,  необхо­

димо  рассматривать  причины  финансовых  затруднений,  частоту  их 

образования  и  продолжительность  просроченных  долгов.  Причинами 

неплатежеспособности  могут  быть: 

•  невыполнение  плана  по  производству  и реализации  продукции; 

•  повышение  себестоимости; 

•  невыполнение  плана  прибыли  и  как  результат  недостаток  соб­

ственных  источников  самофинансирования  организации; 
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•  высокий  процент  налогообложения; 

•  отвлечение  средств  в  дебиторскую  задолженность; 

•  вложение  в сверхплановые  запасы. 

Платежеспособность  организации  тесно  связана  с  понятием  «креди­

тоспособность».  Кредитоспособность  —  это  такое  финансовое  состоя­

ние, которое  позволяет получить кредит и своевременно  его  погасить. 

При  оценке  кредитоспособности  учитываются  репутация  заемщика, 

размер  и  состав  его  имущества,  состояние  экономической  и  рыночной 

конъюнктуры,  устойчивость  финансового  состояния. 

В  ходе  анализа  изучается  текущая  и  перспективная  платежеспо­

собность.  Определение  текущей  платежеспособности  осуществляется 

по  данным  бухгалтерского  баланса.  При  этом  сопоставляют  сумму 

платежных  средств  и  сумму  срочных  обязательств.  Превышение  сум­

мой  платежных  средств  суммы  внешних  обязательствах  свидетельст­

вует  о  платежеспособности  организации. 

О  неплатежеспособности  организации  косвенным  образом  могут 

свидетельствовать: 

•  отсутствие  денежных  средств  на  счетах  и  в  кассе; 

•  наличие  просроченной  задолженности  по  кредитам  и  займам; 

•  наличие  задолженности  финансовым  органам; 

•  нарушение  сроков  выплаты  заработной  платы  и  др. 

При  анализе  платежеспособности  следует  иметь  в  виду,  что  часть 

оборотных  активов  считается  труднореализуемой  с  точки  зрения  пла­

тежеспособности.  К  таким  активам  относятся: 

•  неликвидные  материалы; 

•  неликвидная  готовая  продукция; 

•  несостоятельность  дебиторов. 

Для  оценки  уровня  платежеспособности  сумму  платежных  средств 

сравнивают  с краткосрочными  обязательствами.  При  этом  к  платежным 

средствам  относятся: 

•  денежные  средства  на  банковских  счетах  и  в  кассе; 

•  краткосрочные  финансовые  вложения; 

•  дебиторская  задолженность  в  той  части,  которая  не  вызывает 

сомнения  в  погашении. 

Коэффициент  текущей  платежеспособности  (КТ.П)  рассчитыва­

ется  следующим  образом: 

где СПС  —  сумма платежных  средств; 

КЗ —  кредиторская  задолженность. 
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Нормативное  значение  коэффициента  текущей  платежеспособно­

сти  равно  1.  По  расчетам  видна  отрицательная  тенденция  снижения 

указанного  коэффициента. 

Для  оценки  текущей  платежеспособности  также  используется  коэф-

фициент  текущей  платежной  готовности  (КТЖТ),  который  показывает 

возможность  своевременного  погашения  кредиторской  задолженно­

сти.  При  этом  исходят  из  того,  что  кредиторскую  задолженность  в 

первую  очередь  должна  покрыть  дебиторская,  а в  недостающей  части  — 

денежные  средства  на расчетном  счете  и  в  кассе  организации. 

При  расчете  коэффициента  текущей  платежной  готовности  воз­

можны  три  ситуации: 

1)  дебиторская  задолженность  больше  кредиторской  задолженно­

сти.  В  таком  случае  в  расчетах  нет  необходимости,  поскольку  это  оз­

начает,  что  предприятие  не  только  покрывает  кредиторскую  задол­

женность,  но  и  имеет  свободные  денежные  средства; 

2)  дебиторская  задолженность  равна  кредиторской  задолженности. 

В  таком  случае  данный  коэффициент  не  рассчитывается; 

3)  кредиторская  задолженность  больше  дебиторской  задолженно­

сти,  в таком  случае  имеет  смысл  расчета  данного  коэффициента. 

Коэффициент  текущей  платежной  готовности  определяется  по 

следующей  формуле: 

КТ.П.Г  =  Д / ( К З ­ Д 3 ) , 

где  Д —  сумма  средств  на расчетном  счете  организации,  тыс.  руб.; 

ДЗ —  дебиторская  задолженность,  тыс.  руб.; 

Наряду  с  текущей  платежеспособностью  изучается  и  перспектив­

ная  платежеспособность.  Для  этого  рассчитывается  коэффициент  чи-

стой  выручки,  который  характеризует  долю  свободных  денежных 

средств  в  поступившей  выручке.  Эти  свободные  денежные  средства 

организация  может  использовать  для  погашения  внешних  обяза­

тельств  или  инвестировать  в  основной  капитал. 

Коэффициент  чистой  выручки  (Кчв)  определяется  по  следующей 

формуле: 

В 

где  П ч —  чистая прибыль  отчетного  периода, тыс.  руб.; 

В  —  выручка,  тыс.  руб.: 

А  ­ а м о р ш з а ц и о н н ы е  отчисления,  тыс.  руб. 

Для  сохранения  платежеспособности  в  перспективе  организации 

должны  зарабатывать,  т.е.  постоянно  получать  прибыль  от  своей  дея­
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тельности  в  будущем.  Финансовая  возможность  организации  осуще­

ствлять  инвестиционную  деятельность  и  выплатить  свои  обязательст­

ва  перед  акционерами  оценивается  коэффициентом  достаточности 

денежных  средств  (Кдд  с ) ,  вычисляемым  по  формуле: 

Ј ( П Ч + А ) , 
тг  _  t=l   

д д с  КР +  Д В + Д О С 

т 

где  Ј  (Пч  + A)t  —  накопленная  прибыль  и  амортизация  за  t лет, тыс.  руб.; 

t=\ 

КР  —  капитальные  расходы, тыс.  руб.: 

ДВ  ­выплаченные"дивиденды,  тыс.  руб , 

ДОС ­  прирост  оборотных  средств, тыс  руб. 

Такой  методический  подход  позволит  не  только  оценить  достиг­

нутый  уровень  платежеспособности  и  ликвидности  организации  и  из­

менение  этого  уровня  в  сравнении  с  предшествующим  периодом,  но  и 

принять  обоснованное  управленческое  решение  инвестором  о  целесо­

образности  инвестирования  в  данной  организации.  Рост  данного  коэф­

фициента  повышает  инвестиционную  привлекательность  организации. 

2.4.  Анализ  финансовой  устойчивости 

организации 

Одна  из  важнейших  характеристик  финансового  состояния  орга­

низации  —  стабильность  ее  деятельности  в  долгосрочной  перспекти­

ве.  Она  связана  с  общей  финансовой  структурой  организации,  степе­

нью  ее  зависимости  от  кредиторов  и  инвесторов. 

Если  ликвидность  характеризует  способность  организации  пога­

шать  обязательства  вовремя  и  в  полном  объеме  в  текущий  момент 

времени,  то  финансовая  устойчивость  характеризует  ее  возможность 

сохранить  способность  погашать  обязательства  в  будущем. 

Финансовая  устойчивость  —  это  такое  состояние  финансовых  ре­

сурсов  организации,  их  распределение  и  использование,  которое 

обеспечивает  развитие  на  основе  роста  прибыли  и  капитала  при  со­

хранении  платежеспособности  и  кредитоспособности  в  условиях 

предпринимательского  риска.  Финансовая  устойчивость  характеризу­

ется  финансовой  независимостью  организации,  его  способностью  ма­

неврировать  собственным  капиталом. 

Цель  анализа  финансовой  устойчивости  —  оценить  способность 

организации  погашать  свои  обязательства  и  сохранять  права  владения 

организацией  в долгосрочной  перспективе. 
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На  практике  многие  бизнесмены,  как  в  России,  так  и  за  рубежом, 

предпочитают  вкладывать  в  дело  минимум  собственных  средств,  а 

финансировать  его  в  основном  за  счет  денег,  взятых  в  долг.  Показа­

тели  финансовой  устойчивости  характеризуют  степень  зависимости 

организации  от  внешних  источников  финансирования.  Однако  если 

структура  «собственный  капитал  —  заемные  средства»  имеет  значи­

тельный  перекос  в  сторону  долгов,  организация  может  легко  обанкро­

титься,  если  несколько  кредиторов  одновременно  потребуют  свои 

деньги  обратно  в одно  и  то  же  время. 

В  рамках  финансового  анализа  о  высоком  уровне  финансовой  ус­

тойчивости  организации  будут  свидетельствовать  высокое  значение 

показателей,  отражающих  платежеспособность,  ликвидность  баланса, 

кредитоспособность,  оборачиваемость  средств,  рентабельность. 

Объекты  анализа  финансовой устойчивости  организации: 

•  наличие  и  размещение  капитала,  эффективность  его  исполь­

зования; 

•  оптимальная  структура  пассивов  (соответствие  уровня  финан­

совой  независимости  и  финансового  риска); 

•  оптимальная  структура  активов  (соответствие  уровня  ликвид­

ности  активов  и  степени  производственного  риска); 

•  платежеспособность  и  инвестиционная  привлекательность; 

•  вероятность  банкротства; 

•  порог рентабельности  и  финансовой  прочности; 

•  дивидендная  политика  учредителей. 

Необходимо  отметить,  что  не  существует  каких­то  единых  норма­

тивных  критериев  для  рассмотренных  показателей.  Они  зависят  от 

многих  факторов:  отраслевой  принадлежности  организации,  принци­

пов  кредитования,  сложившейся  структуры  источников  средств,  обо­

рачиваемости  оборотных  средств,  репутации  организации  и  др.  По­

этому  приемлемость  значений  этих  коэффициентов,  оценка  их  дина­

мики  и  направлений  изменения  могут  быть  установлены  только  в  ре­

зультате  сопоставления  по  группам. 

Главное  условие  обеспечения  финансовой  устойчивости  органи­

зации  —  рост  объема  реализации  продукции,  представляющий  собой 

источник  покрытия  текущих  затрат  и  формирующий  необходимую 

для  нормального  функционирования  прибыль.  Рост  прибыли  укрепляет 

ее  финансовое  состояние,  повышает  возможность  расширения  бизнеса. 

Устойчивость  финансового  состояния  организации  может  быть 

восстановлена  путем: 
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•  ускорения  оборачиваемости  капитала  в  текущих  активах,  в  ре­

зультате  чего  произойдет  относительное  его  сокращение  на 

рубль  товарооборота; 

•  обоснованного  сокращения  запасов  и  затрат; 

•  пополнения  собственного  оборотного  капитала  за  счет  внутрен­

них  и  внешних  источников. 

Для  осуществления  своей  деятельности  организация  использует 

источники  формирования  имущества  и  обращает  их  в  активы.  Вели­

чина  и  структура  активов  и  пассивов  —  динамичны.  Политика  руко­

водства  в  этом  вопросе  и  выбор  конкретных  решений  приводят  к  ус­

тойчивости  или неустойчивости  финансового  положения  организации. 

Внеоборотные  активы  организации  формируются  за  счет  средств 

собственного  капитала  и  долгосрочных  заемных  средств  (пассивов). 

Оборотные  активы  организации  формируются  за  счет  краткосрочных 

обязательств  и  некоторой  части  собственного  капитала. 

Важным  показателем  финансовой  устойчивости  является  собст­

венные  оборотные  средства  (СОС): 

СОС  =  С К ­ В А , 

где  СК —  собственный  капитал, тыс.  руб.: 

ВА  —  внеоборотные  активы, тыс.  руб. 

Величина  собственных  оборотных  средств  характеризует  ту  часть 

собственного  капитала  организации,  которая  является  источником 

покрытия  его  текущих  активов  (т.е.  активов,  имеющих  оборачивае­

мость  менее  1  года).  Это  расчетный  показатель,  зависящий  как  от 

структуры  активов,  так  и  от  структуры  источников  средств.  Показа­

тель  имеет  важное  значение  для  организации,  занимается  коммерче­

ской  деятельностью  и  другими  посредническими  операциями.  При 

прочих  равных  условиях  рост  этого  показателя  в  динамике  рассмат­

ривается  как  положительная  тенденция. 

Основным  и  постоянным  источником  увеличения  собственных 

оборотных  средств  является  прибыль.  Следует  различать  оборотные 

средства  и  собственные  оборотные  средства.  Первый  показатель  ха­

рактеризует  активы  предприятия  ( I I раздел  актива  баланса),  второй  — 

источники  средств,  а  именно  часть  собственного  капитала  организа­

ции,  рассматриваемую  как  источник  финансирования  текущих  акти­

вов.  Функция  собственных  оборотных  средств  —  поддержание  фи­

нансовой  устойчивости  организации.  Превышение  краткосрочных 

обязательств  оборотными  средствами  означает,  что  организация  не 

только  может  выполнить  свои  краткосрочные  обязательства,  но  и 

имеет  финансовые  ресурсы  для  расширения  своей  деятельности  в  бу­

дущем.  Наличие  чистого  оборотного  капитала  служит  для  инвесторов 
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и  кредиторов  положительным  индикатором  к  вложению  финансовых 

средств  в  организации. 

Если  объем  краткосрочных  обязательств  организации  больше 

объема  оборотных  активов,  это  означает,  что  краткосрочные  обяза­

тельства  являются  источником  финансирования  внеоборотных  акти­

вов.  Такое  финансовое  положение  является  неустойчивым.  Причина 

неустойчивости  связана  с  тем,  что  при  необходимости  срочного  по­

гашения  краткосрочных  обязательств  организация  может  использовать 

только  оборотные  активы  как  имущество,  срок  превращения  которого  в 

денежную  форму  соответствует  сроку  погашения  обязательств. 

Процесс  производства,  его  расширение,  удовлетворение  социаль­

ных  нужд  осуществляются  за  счет  собственных  средств,  а  при  их  не­

достатке  —  за  счет  заемных  источников.  Обеспеченность  организации 

источниками  формирования  средств  является  основным  критерием 

оценки  финансовой  устойчивости.  В  связи  с  этим  все  показатели, 

характеризующие  финансовую  устойчивость,  можно  объединить  в 

четыре  группы  (рис.  2.1): 

1) показатели,  характеризующие  структуру  капитала; 

2)  показатели,  характеризующие  обеспеченность  запасов  источни­

ками  их  формирования; 

3)  показатели  покрытия  средств; 

4)  стоимость  чистых  активов. 

Платежеспособность  организации 

в долгосрочной  перспективе 

Финансовая 

устойчивость 

По  По  обеспечению  11окрытие  По 

cip>  шуре  финансирования  расходов  за  чистым 

капитала  текущей  счет  прибыли  акшиам 

деятельности  и  амортитащги 

Рис.  2.1. Приемы  оценки  финансовой  устойчивости  организации 
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Анализ  финансовой  устойчивости  по  структуре  капитала.  Ко­

эффициенты  этой  группы  характеризует  степень  защищенности  инте­

ресов  кредиторов  и  инвесторов,  имеющих  долгосрочные  вложения  в 

имущество  организации.  Они  дают  представление  о  ее  способности 

погашать  долгосрочную  задолженность. 

Интегральным  показателем,  характеризующим  финансовую  ус­

тойчивость  и  отражающим  соотношение  собственного  и  заемного  ка­

питала,  является  коэффициент  автономии.  Существуют  две  основные 

модификации  коэффициента  автономии,  которые  равнозначны  между 

собой  по  значимости,  и  выбор  того  или  иного  алгоритма  расчетов  за­

висит  от  предпочтений  аналитика. 

Коэффициент  автономии  характеризует  степень  финансовой  неза­

висимости  или  автономии  от  внешнего  капитала,  а  также  долю  собст­

венников  организации  в  общей  сумме  средств,  вложенных  в  него. 

Коэффициент  автономии  (финансовой  независимости)  ( % н )  рас­

считывается  следующим  образом: 

^Ф.н =  СК  / Б. 

где СК —  собственный  капитал, тыс.  руб.; 

Б  —  валюта  баланса,  тыс.  руб. 

Коэффициенты  автономии  (коэффициент  финансирования)  (Щ) 

рассчитывается  следующим  образом: 

Яф =  С К / З К 

где ЗК —  заемный капитал, тыс.  руб. 

Чем  выше  значение  этих  коэффициентов,  тем  более  организация 

финансово  устойчива,  стабильна  и  независима  от внешних  источников. 

Организация  считается  финансово  независимой,  если  значение  ко­

эффициента  финансовой  независимости  превышает  0,5.  Для  акцио­

нерных  обществ  значение  этого  коэффициента  обусловлено  тем,  что 

тогда  собственникам  принадлежит  контрольный  пакет  акции,  и  они 

смогут  реализовать  необходимые  управленческие  решения. 

При  использовании  в  расчетах  коэффициента  финансирования 

аналитик  может  посчитать  значение  0,5  недостаточным,  если  он  ори­

ентируется  на  минимальный  уровень  данного  показателя,  равный  1. 

В  российской  практике  финансового  анализа  используются  следую­

щие ориентиры  для оценки достаточности  коэффициента  автономии: 

•  для  соотношения  Собственный  капитал/Заемный  капитал  —  1; 

•  для  соотношения  Собственный  капитал/Валюта  баланса —  0,5. 
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Логика  обеспечения  соотношения  Собственный  капитал/  Заемный 

капитал  на  уровне  1  следующая:  в  случае  если  кредиторы  потребуют 

одновременно  возврат  своих  средств,  организация,  реализовав  активы, 

сможет  расплатиться  по  своим  обязательствам  и  сохранить  за  собой 

право  владения  организацией. 

Однако  надо  отметить,  что  собственный  капитал  не  эквивалентен 

денежным  средствам,  которыми  осуществляется  погашение  обяза­

тельств.  Собственный  капитал  вложен  в  активы  организации,  которые 

имеют  различные  степени  ликвидности.  Таким  образом,  возможности 

организации  погашать  обязательства  напрямую  зависят  от  структуры 

и  ликвидности  активов.  Для  организации  с разной  структурой  активов 

допустимые  соотношения  собственного  и  заемного  капитала  будут 

разными. 

Основными  причинами  снижения  коэффициента  автономии 

являются: 

•  убытки  (сокращение  собственного  капитала); 

•  нерациональное  использование  активов  организации. 

Для  обеспечения  минимально  необходимого  уровня  автономии, 

необходимо,  чтобы  темп  роста  наименее  ликвидных  активов  был  не 

больше,  чем темп  роста  собственного  капитала  организации. 

Дополнением  к  показателю  финансовой  независимости  является 

коэффициент  финансовой  зависимости  ( # ф з ) ;  их  сумма  равна  1,  или 

100%. 

Коэффициент  финансовой  зависимости  рассчитывается  по  формуле 

Яф.3 =  3 / Б . 

Коэффициент  финансовой  зависимости  также  можно  определить 

по  следующее  формуле: 

Яф.3 = Б  /  СК. 

Коэффициент  маневренности  собственных  оборотных  средств 

(Кш)  определяет,  какая  часть  собственного  капитала  используется  для 

финансирования  текущей  деятельности,  а  какая  часть  —  внеоборот­

ных  активов. 

Значение  этого  показателя  может  существенно  варьировать  в 

зависимости  от  структуры  капитала  и  отраслевой  принадлежности 

организации. 

Коэффициент  маневренности  собственных  оборотных  средств 

рассчитывается  следующим  образом: 

кы  =  с о е  /  СК. 

Коэффициент  финансовой  устойчивости  ( % у )  определяет  долю 

собственного  капитала  в  формирования  внеоборотных  активов.  Данный 
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коэффициент  определяется  отношением  суммы  собственного  капита­

ла  к  общей  сумме  внеоборотных  активов: 

А " ф у = С К / В А , 

где  ВА  —  внеоборотные  активы, тыс.  руб. 

Если  данный  коэффициент  больше  единицы,  то  у  организации 

имеются  собственные  оборотные  средства  для  финансирования  теку­

щей  деятельности  организации. 

Коэффициент  структуры  заемного  капитала  и  кредитов  (Ксзж) 

представляет  собой  отношение  долгосрочных  кредитов  и  займов  к 

общей  сумме  заемных  средств: 

#с.з.к =  ДКЗ /(ДКЗ +  ККЗ), 

где  ДКЗ —  долгосрочные  кредиты и  займы, тыс.  руб.; 

ККЗ —  краткосрочные  займы и кредиты, тыс.  руб. 

Данный  коэффициент  рассчитывает  долю  долгосрочных  и  кратко­

срочных  кредитов  в совокупном  заемном  капитале  организации. 

Коэффициент  финансового  риска  ( % р )  равен  отношению  вели­

чины  обязательств  предприятия  к  величине  его  собственных  средств: 

#Ф.Р =  (ДО +  КО)  /  СК, 

где  ДО —  долгосрочные  обязательства,  тыс.  руб.: 

КО  ­  краткосрочные  обязательства,  тыс  руб. 

Индекс  постоянного  актива  (7п а )  характеризует  долю  основного 

капитала  (внеоборотных  активов)  в  собственном  капитале.  Индекс 

постоянного  актива  вычисляется  по  следующей  формуле: 

/ п а  =  ВА/СК. 

Коэффициент  накопленной  амортизации  (Кия)  отражает  интен­

сивность  накопления  средств  для  обновления  основного  капитала. 

Уровень  этого  коэффициента  зависит  от  срока  эксплуатации  основ­

ных  фондов,  технического  состояния  основных  средств,  нормы 

амортизации. 

Коэффициент  накопленной  амортизации  определяется  как  отно­

шение  суммы  накопленной  амортизации  к  первоначальной  стоимости 

амортизируемого  имущества: 

г ,
  А о с  + А н а 

Л ­ н я  = 

О С „ о р + Н А „ т 

где  А 0  с , А н  а —  амортизация основных средств и нематериальных активов, тыс. руб.; 

О С п е р ,  Н А п е р —  первоначальная  стоимость  основных  средств  и  нематериаль¬

ных  активов, тыс.  руб. 
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Коэффициент  соотношения  остаточной  стоимости  основных 

средств  и  имущества  (Кж)  показывает  удельный  вес  остаточной  сто­

имости  основных  средств  в  валюте  баланса.  Остаточная  стоимость 

основных  фондов  определяется  вычитанием  из  балансовой  стоимости 

основных  средств  суммы  начисленной  амортизации: 

# о с  =  О С о с т / Б , 

где О С о с т  —  остаточная  стоимость  основных средств, тыс.  руб. 

Оценка  финансовой  устойчивости  по  обеспеченности  запасов 

источниками  их  формирования.  Одним  из  обобщающих  показате­

лей  финансовой  устойчивости,  является  сравнение  финансовых 

средств,  направленных  организацией  на  формирование  материально­

производственных  запасов  (3)  и  достаточности  финансовых  источни­

ков  этих  средств. 

Смысл  данного  показателя  состоит  в  том,  что  величина  запасов  на 

определенную  дату  по  балансу  конкретна,  по  пассивам  следует  опре­

делить  возможные  источники  их  финансирования.  Обычными  источ­

никами  финансирования  являются:  собственные  оборотные  средства, 

краткосрочные  займы  и  кредиты,  кредиторская  задолженность. 

Для  выполнения  аналитических  процедур  по  данным  бухгалтер­

ского  баланса  определяется  величина  запасов,  как  сумма 

3  =  Запасы  +  НДС  по  приобретенным  ценностям. 

В  соответствии  с  показателем  обеспеченности  запасов  собствен­

ными  и  заемными  источниками  выделяют  следующие  типы  финансо­

вой  устойчивости. 

1.  Абсолютная  устойчивость  финансового  состояния  (встречается 

редко)  —  запасы  полностью  покрываются  собственными  оборотными 

средствами: 

3 < С О С ,  СОС  =  С К ­ В А . 

Выполнение  данного  балансового  условия  показывает,  что  запасы 

полностью  покрываются  собственными  оборотными  средствами,  т.е. 

организации  не  требуются  заемные  средства.  Вместе  с  тем  абсолют­

ная  устойчивость  показывает,  что  руководство  организации  воздер­

живается  от  привлечения  заемных  средств  и  кредитов  для  финансиро­

вания  бизнеса,  не  использует  в  должной  мере  эффект  финансового 

рычага,  который  в  условиях  прибыльности  бизнеса  способствует  по­

вышению  рентабельности  деятельности  организации. 

Если  условия  абсолютной  устойчивости  финансового  состояния 

не  выполняются,  то  следует  определить,  за  счет  каких  заемных  источ­
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ников  осуществляется  финансирование  недостающего  объема  запа­

сов.  Естественно,  такими  источниками  могут  быть  краткосрочные 

кредиты  и  займы  и  кредиторская  задолженность.  В  первую  очередь 

используются  статьи  краткосрочного  обязательства  «Авансы  полу­

ченные»,  «Задолженность  перед  дочерними  или  зависимыми  общест­

вами»,  «Прочие  краткосрочные  обязательства». 

2.  Нормальное  финансовое  состояние  —  запасы  обеспечиваются 

суммой  собственных  оборотных  средств  и  за  счет  привлечения 

краткосрочных  кредитов  и  займов  (как  правило,  они  и  привлекаются 

для  выплаты  краткосрочных  обязательств)  и  кредиторской  задол­

женности: 

3  < СОС  +  ККЗ + КЗ. 

3.  Неустойчивое  финансовое  состояние  —  финансирование  ма­

териально­производственных  запасов  не  обеспечиваются  обычными 

источниками  финансирования.  Организация  пользуется  долгосроч­

ными  кредитами  для  финансирования  текущей  деятельности  органи­

зации.  Если  такая  ситуация  носит  устойчивый  характер  на  долгое 

время,  у  организации  постоянно  возникают  проблемы  с  оплатой 

текущих  обязательств. 

3  < СОС  +  ККЗ +  КЗ  +ДКЗ. 

4.  Кризисное  финансовое  состояние  —  запасы  не  обеспечиваются 

полностью  источниками  их  финансирования.  Это  приводит  к  посте­

пенному  сокращению  производства  и  к  банкротству. 

СОС  +  ККЗ +  ДКЗ  <  3. 

В  некоторых  учебниках  первоочередным  источником  считается 

долгосрочные  кредиты  и  займы.  Однако  надо  отметить,  что  назначе­

ние  долгосрочных  кредитов  и  займов  является  финансирование  инве­

стиционной  деятельности. 

Оценка  финансовой  устойчивости  по  чистым  активам.  Для 

оценки  финансовой  устойчивости  используется  показатель  «чистые 

активы»,  представляющий  собой  разность  между  суммой  активов  и 

долгосрочных  и  краткосрочных  обязательств. 

В  мировой  практике  чистые  активы  часто  называют  акционерным 

капиталом.  Чистые  активы  —  это  реальные  в  данный  момент  собст­

венные  средства  организации. 

Чистые  активы  отражают  реальный  собственный  капитал,  абсо­

лютное  значение  и  положительная  динамика  которого  характеризует 

55 



устойчивость  финансового  состояния  организации.  То  есть  чистые 

активы  —  это  активы,  свободные  от  всех  долговых  обязательств. 

Стоимость  чистых  активов  (ЧАК)  рассчитывается  по  формуле 

ЧАК  = (ВА  +  OA) ­  (ДО  +  КО), 

где  ВА  —внеоборотные  активы, тыс.  руб.; 

OA  —  оборотные  активы, тыс.  руб.; 

ДО —  долгосрочные  обязательства,  тыс. руб.; 

КО  —  краткосрочные  обязательства,  тыс.  руб.. 

Рост  чистых  активов  свидетельствует  о  наращении  собственного 

капитала  организации  в  первую  очередь  за  счет  капитализации  нерас­

пределенной  прибыли,  добавочного  и резервного  капитала. 

Положительная  динамика  чистых  активов  является  важным  пока­

зателем  инвестиционной  привлекательности,  рыночным  индикатором 

ее  финансовой  стабильности,  что,  со  своей  стороны,  повышает  актив­

ность  организации  на  финансовом  рынке. 

Снижение  чистых  активов  —  необоснованный  вывод  средств  за 

рамки  хозяйственной  деятельности,  следствие  финансовой  проблемы, 

причинами  которых,  как  правило,  являются: 

•  убытки; 

•  покрытие  убытков  ранее  образованными  резервами; 

•  отвлечение  резервов  на  погашение  обязательств  по  облигациям 

и  дивидендам. 
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Анализ  отчета  об  изменениях  капитала 

4.1.  Отчет  об изменениях  капитала 

в  соответствии  со  стандартами 

финансовой  отчетности 

Отчет  об  изменениях  капитала  согласно  международным  стан-

дартам  предоставляет  пользователям  информацию  об  изменениях, 

произошедших  в  капитале  организации  за  отчетный  период,  которые 

не  были  признаны  в  Отчете  о  финансовых  результатах. 

В  течение  отчетного  периода  на  величину  капитала  организации 

оказывают  влияние  две  группы  операций:  операции  с  владельцами  по 

внесению  капитала  и  выплате  дивидендов  и  операции  по  получению 

прибылей  и  убытков.  Часть  операций  второй  группы  подлежит  рас­

крытию  в  Отчете  о  финансовых  результатах,  остальные  операции  рас­

крываются  в  Отчете  об  изменениях  капитала. 

Перечень  информации,  подлежащей  раскрытию  в  Отчете  об  изме­

нениях  в собственном  капитале: 

•  доходы  (расходы)  и  прибыль  (убыток)  за  период  (признанные  в 

Отчете  о  финансовых  результатах)  с учетом  доли  меньшинства; 

•  доходы  и  расходы  за  период,  признаваемые  непосредственно  в 

собственном  капитале  (результаты  переоценки  основных 

средств,  курсовые  разницы,  гудвилл); 

•  воздействие  изменений  в  учетной  политике  и  исправлений 

ошибок  в  соответствии  с  МСФО  8  «Учетная  политика,  измене­

ние  в  бухгалтерских  расчетах  и  ошибки». 

В российском  Отчете  об  изменениях  капитала  не  учитывается  до­

ля  меньшинства,  но  в  обязательном  порядке  подлежат  раскрытию  ре­

зервы,  которые  в  МСФО  либо  отражаются  в  балансе,  либо  в  поясне­

ниях  к  отчетности. 

Отчет  об  изменениях  в  капитале  включает  показатели  чистой  прибы­

ли  за  отчетный  период  из  Отчета  о  финансовых  результатах  и  итоговые 

показатели  нераспределенной  прибыли,  совпадающие  с  соответствую­

щими  показателями  баланса.  Рассмотрим  форму  отчета  об  изменениях 

капитала  (табл.  4.1). 
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увеличение номинальной стоимости акций 

реорганизация юридического лица 

Уменьшение капитала — всего 

В том числе: 

убыток 

переоценка имущества 

расходы, относящиеся непосредственно на 

уменьшение капитала 

уменьшение номинальной стоимости акций 

уменьшение количества акций 

реорганизация юридического лица 

дивиденды 

Изменение добавочного капитала 

Изменение резервного капитала 

Величина капитала на 31  декабря 2014 г. 

За 2015 г. Увеличение капитала — всего 

В том числе: 

чистая прибьшь 

переоценка имущества 

доходы, относящиеся непосредственно на 

увеличение капитала 

дополнительный выпуск акций 

увеличение номинальной стоимости акций 

реорганизация юридического лица 







2013 декабря На 2014 декабря На 2015 декабря На показателя Наименование 

активы 

Наименование 

Чистые 



4.2.  Формирование  информации 

для  заполнения  отчета  об  изменениях 

капитала 

В  разделе  1  отчета  об  изменениях  капитала  отражается  информа­

ция  об  изменении  капитала  организации  в течение  2014  и  2015  гг. 

Результаты  переоценки  включены  в  общий  перечень  оснований 

изменения  капитала  в  течение  года.  Это  связано  с  тем,  что  результаты 

переоценки  отражаются  не  в  так  называемом  межотчетном  периоде,  а 

в текущем  периоде  (на  конец  года). 

Если  организация  проводила  переоценку  по  состоянию  на  31  де­

кабря  2014  г.,  то  ее  результаты,  которые  отражаются  на  счете  83,  по­

казываются  по  строкам  «переоценка  имущества»,  характеризующим 

изменение  капитала  за  2014  г.  Здесь  же  показываются  данные  о  сум­

мах  дооценки,  перенесенных  со  счета  83  на  счет  84  при  выбытии  объ­

ектов,  подвергавшихся  переоценке. 

Аналогичным  образом  в  разделе,  отражающем  изменение  капитала 

за  2015  г.,  показывается  информация  о  переоценке,  произведенной  по 

состоянию  на  31  декабря  2015  г.  (если таковая  производилась). 

В  этом  разделе  отражается  информация  и  о  суммах  объявленных  и 

невостребованных  акционерами  дивидендов. 

Рекомендации  по  отражению  такой  информации  в  бухгалтерском 

учете  и  отчетности  приведены  в  письме  Минфина  России  от 27.01.2012 

№07­02­18/01. 

Направление  части  прибыли  отчетного  года  на  выплату  доходов 

учредителям  (участникам)  организации  по  итогам утверждения  годовой 

бухгалтерской  отчетности  отражается  по  дебету  счета  84  «Нераспреде­

ленная  прибыль  (непокрытый  убыток)»  и  кредиту  счетов  75  «Расчеты  с 

учредителями»  и  70  «Расчеты  с  персоналом  по  оплате  труда».  Анало­

гичная  запись  делается  при выплате  промежуточных  дивидендов. 

По  истечении  установленного  действующим  законодательством 

Российской  Федерации  срока  выплаты  дивидендов  объявленные  и 

невостребованные  дивиденды  отражаются  в  бухгалтерском  учете  по 

дебету  счетов  75  и  70  в  корреспонденции  с  кредитом  счета  84.  Ука­

занная  сумма  отражается  в  отчете  об  изменениях  капитала. 

В  разделе  2  необходимо  отразить  изменения  капитала  в  результате 

корректировок,  связанных  с  изменением  учетной  политики  и  исправ­

лением  ошибок. 

Для  того  чтобы  не  иметь  проблем  с  заполнением  этого  раздела, 

логично  выделить  на  счете  84  отдельный  субсчет  для  отражения  коррек­
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тировок,  обусловленных  изменением  учетной  политики,  отдельный  — 

для отражения  исправлений существенных  ошибок прошлых  лет. 

Пример 1 

В  2015  г.  обнаружено,  что  в  2014  г.  проценты  по  кредиту,  привле­

ченному  для  финансирования  строительства  объекта  основных 

средств,  в  сумме  2  ООО  ООО руб.  были  ошибочно  включены  в  состав 

прочих  расходов  (дебет  счета  91).  На  самом  деле  они  должны  были 

быть  включены  в стоимость  инвестиционного  актива  (дебет  счета  08). 

Выявленная  ошибка  признана  существенной. 

Чтобы  не усложнять  пример,  предполагаем,  что  организация  является 

субъектом  малого  предпринимательства  и ПБУ  18/02  не  применяет. 

В  2015  г.  на  дату  выявления  ошибки  делается  исправительная 

проводка: 

Д­т  счета  08 —  К­т  счета  84  —  2  000  000  руб.  —  исправлена  суще­

ственная  ошибка  2014  г. 

Эта  ошибка  не  привела  к  неправильному  исчислению  налога  на 

прибыль,  поэтому  никаких  пересчетов  по  налогу  за  2014  г.  делать  не 

нужно. 

По  данным  бухгалтерской  отчетности  за  2014  г.,  величина  капитала 

на  31  декабря  2013  г. —  50  000  руб.,  на  31  декабря  2014  г. —  550  000 

руб.  Весь  прирост  капитала  в  2014  г.  произошел  за  счет  чистой  при­

были  (500  000  руб.). 

Выявленная  в  2015  г.  существенная  ошибка  2014  г.  требует  ретро­

спективного  пересчета  показателя  нераспределенной  прибыли  2014  г. 

В  отчетности  за  2015  г.  он  должен  быть увеличен  на  2  000  000  руб. 

Соответствующая  корректировка  отражается  в  балансе  —  по 

строке  «Нераспределенная  прибыль  (непокрытый  убыток)»  баланса  за 

2015  г.  в  графе  «На  31  декабря  2014  г.»  приводится  показатель  не­

распределенной  прибыли  из  баланса  за  2014  г.,  увеличенный  на 

2  000  000  руб.  Кроме  того,  в  балансе  2015  г.  корректируются  данные 

строки  «Основные  средства»  —  в  графе  «На  31  декабря  2014  г.»  приво­

дится показатель  из  баланса 2014  г., увеличенный  на  2  000  000  руб. 

В  отчете  о  финансовых  результатах  за  2015  г.  необходимо  пере­

считать  данные  (графа  «За  2014  г.»)  по  строкам: 

«Прочие  расходы»  (уменьшить  цифру  в скобках  на 2  000  000  руб.). 

«Прибыль  (убыток)  до  налогообложения»  (увеличить  цифру  на 

2  000  000  руб.), 

«Чистая  прибыль  (убыток)»  (увеличить  цифру  на  2  000  000  руб.). 

Раздел  2  отчета  об  изменении  капитала  за  2015  г.  будет  заполнен 

следующим  образом  (табл.  4.2). 
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Таблица  4.2. Корректировка в связи с изменением учетной 

политики и исправлением ошибок, тыс. руб. 

Наименование 

показателя 

Код  На 

31  де-

кабря 

2013  г. 

Изменения  капитала 

за  2014  г. 

На 

31 

декаб-

ря 

2014  г. 

Наименование 

показателя 

Код  На 

31  де-

кабря 

2013  г. 
за  счет 

чистой 

прибыли 

(убытка) 

за  счет 

иных 

факторов 

На 

31 

декаб-

ря 

2014  г. 

Капитал  —  всего 

До  корректировок  3400  50  500  _ 550 

Корректировка  в  связи: 

с  изменением  учетной 

политики  3410 

исправлением  ошибок  3420  —  2000  —  2000 

после  корректировок  3500  50  2500  —  2550 

В  том числе: 

Нераспределенная  прибыль 

(непокрытый  убыток): 

До  корректировок  3401  50  500  550 

Корректировка  в  связи: 

с  изменением  учетной 

политики  3411 

исправлением  ошибок  3421  —  2000  —  2000 

после  корректировок  3501  50  2500  —  2550 

Другие  статьи  капитала, по 

которым  осуществлены  кор­

ректировки  (по статьям): 

До  корректировок  3402 

Корректировка  в  связи: 

с  изменением  учетной 

политики  3412 

исправлением  ошибок  3422  —  —  —  — 

после  корректировок  3502  —  —  —  — 
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В разделе  3  отчета  об  изменениях  капитала  требуется  представить 

только  данные  о величине  чистых  активов  по  состоянию  на 31  декабря: 

•  отчетного  года; 

•  года,  предшествующего  отчетному  периоду; 

•  года,  который  предшествует  предшествующему  отчетному  пе­

риоду. 

Порядок  оценки  стоимости  чистых  активов,  который  применяют 

акционерные  общества,  общества  с  ограниченной  ответственностью, 

государственные  унитарные  предприятия,  муниципальные  унитар­

ные  предприятия,  производственные  кооперативы,  жилищные  нако­

пительные  кооперативы,  хозяйственные  партнерства,  утвержден 

Приказом  Минфина  России  от  28.08.2014  №  84н.  Этот  порядок  не 

распространяется  на  кредитные  организации,  акционерные  инвести­

ционные  фонды. 
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5  Анализ  отчета  о  движении 

денежных  средств 

5.1. Отчет  о движении  денежных  средств 

в  соответствии  со  стандартами 

финансовой  отчетности 

Информация  о  движении  денежных  средств  согласно  междуна-

родным  стандартам  позволяет  пользователям  отчетности  оценить 

способность  организации  генерировать  потоки  денежные  средства 

и  их  эквивалентов,  а  также  потребность  организации  в  этих  потоках. 

В  соответствии  с  М С Ф О  7  Отчет  о  движении  денежных  средств 

должен  представлять  информацию  с  учетом  классификации  потоков 

денежных  средств  и  их  эквивалентов  по  видам  деятельности:  операци­

онной,  инвестиционной  и  финансовой.  Денежные  средства  включают 

деньги  в  кассе  и  на  текущем  счете.  Эквиваленты  денежных  средств  — 

это  краткосрочные,  высоколиквидные  вложения,  легко  обратимые  в 

заранее  известную  сумму  денежных  средств,  и  подвергающиеся  незна­

чительному  риску  изменения  стоимости. 

Операционная  деятельность  —  основная,  приносящая  выручку 

деятельность  и  прочая  деятельность,  отличная  от  инвестиционной 

и  финансовой. 

Инвестиционная  деятельность  —  приобретение  и  продажа  вне­

оборотных  активов  и  других  инвестиций,  не  относящихся  к  денежным 

эквивалентам. 

Финансовая  деятельность  —  деятельность,  которая  приводит  к 

изменениям  в  размере  и  составе  собственного  капитала  и  заемных 

средств  организации. 

Согласно  данной  классификации  структура  Отчета  о  движении 

денежных  средств  выглядит  следующим  образом. 

•  Денежные  средства,  полученные  от  операционной,  инвестици­

онной  и  финансовой  деятельности. 
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•  Изменение  денежных  средств  за  период. 

•  Денежные  средства  на  начало  года. 

•  Денежные  средства  на  конец  года. 

В  соответствии  с  МСФО  7  в части  операционной  деятельности  от­

чет составляется  одним  из  следующих  методов. 

Прямой  метод,  позволяющий  раскрыть  информацию  об  основных 

видах  валовых  денежных  поступлений  и  платежей  (обеспечивает  инфор­

мацию,  необходимую  для  оценки  будущих  потоков  денежных  средств). 

Показатели  по  операционной  деятельности: 

•  денежные  средства,  полученные  от  покупателей; 

•  денежные  средства,  выплаченные  поставщикам; 

•  другие  денежные  средства  по  операционной  деятельности 

(аренда,  зарплата,  налог  на  прибыль  и  т.д.); 

•  результат  по  операционной  деятельности. 

Косвенный  метод,  при  котором  чистая  прибыль  (убыток)  кор­

ректируется  с  учетом  результатов  операций  неденежного  характера, 

любых  отложенных  или  начисленных  денежных  поступлений  (пла­

тежей)  по  основной  деятельности,  а  также  статей  доходов  (расхо­

дов),  связанных  с  поступлением  (выбытием)  денежных  средств  по 

инвестиционной  и  финансовой  деятельности.  Показатели  по  опера­

ционной  деятельности: 

•  результат  по  операционной  деятельности  до  налогообложения; 

•  амортизация  (+); 

•  увеличение  (­)  или уменьшение  (+)  запасов; 

•  увеличение  (­)  или уменьшение  (+) дебиторской  задолженности; 

•  увеличение  (+) или уменьшение  (­)  кредиторской  задолженности; 

•  другие  денежные  средства  по  операционной  деятельности 

(изменение  аренды,  зарплаты,  налог  на  прибыль  и  т.д.); 

•  результат  по  операционной  деятельности. 

В  Российских  стандартах  бухгалтерского  учета  понятие  денеж­

ных  эквивалентов  отсутствует.  В  составе  денежных  средств  учитыва­

ются  все  средства  на  счетах  и  в  кассе  вне  зависимости  от  того,  может 

ли  ими  воспользоваться  организация  (что  недопустимо  в  МСФО).  Не­

возможна  отрицательная  величина  суммы  денежных  средств  (которая 

имеет  место  в  МСФО  в  случаях  с  овердрафтом)  при  построении  отче­

та  используется  прямой  метод. 

Форма  отчета  о  движении  денежных  средств  приводится 

в  табл.  5 .1 . 
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5.2. Формирование  информации 

для  заполнения  отчета  о движении 

денежных  средств 

Порядок  заполнения  отчета  о  движении  денежных  средств  регули­

руется нормами ПБУ 23/2011 «Отчет о движении  денежных  средств». 

В  ПБУ  23/2011  используется  понятие  «денежные  потоки»,  под 

которыми  понимается  движение  денежных  средств  и  денежных 

эквивалентов. 

Денежные  эквиваленты  —  это  высоколиквидные  финансовые 

вложения,  которые  могут  быть  легко  обращены  в  заранее  известную 

сумму  денежных  средств  и  которые  подвержены  незначительному 

риску  изменения  стоимости.  В  качестве  примера  финансовых  вложе­

ний,  которые  могут  быть  отнесены  к  денежным  эквивалентам,  в ПБУ 

23/2011  приведены  открытые  в  кредитных  организациях  депозиты  до 

востребования. 

Организации  необходимо  самой  определить,  какие  финансовые 

вложения  она  будет  признавать  денежными  эквивалентами,  закрепив 

этот  момент  в  своей  учетной  политике  для  целей  налогообложения 

(п.  23 ПБУ 23/2011). 

Таким  образом,  в отчете  о  движении  денежных  средств  необходи­

мо  отражать  движение  не  только  денежных  средств  (счета  учета  де­

нежных  средств), но и денежных  эквивалентов  (частично  счет 58). 

Заметим,  что при заполнении  бухгалтерского  баланса  нужно  руко­

водствоваться  тем  же  подходом,  т.е.  в  разделе  «Оборотные  активы» 

стоимость  денежных  эквивалентов  следует  показывать  по  статье  «Де­

нежные  средства»,  а не «Финансовые  вложения». 

В  отчете  о  движении  денежных  средств  не  отражаются  следую­

щие  операции.  Пункт  6 ПБУ 23/2011 относит к ним: 

•  платежи  денежных  средств,  связанные  с  инвестированием  их в 

денежные  эквиваленты  (например,  перечисление  денежных 

средств  с расчетного  счета на депозитный  счет); 

•  поступления  денежных  средств  от погашения  денежных  эквива­

лентов  (за исключением  начисленных  процентов)  (например, по­

ступление  денежных  средств  с депозитного  счета на расчетный); 

•  валютно­обменные  операции  (за  исключением  потерь  или вы­

год  от  операции)  (т.е. по  операциям  купли­продажи  валюты  в 

отчете  следует  отражать  только  сальдо  от этих  операций  (в со­

ставе  денежных  потоков  от текущих  операций)); 
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в 

обмен  одних  денежных  эквивалентов  на  другие  денежные  экви­

валенты  (за  исключением  потерь  или  выгод  от  операции); 

иные  аналогичные  платежи  организации  и  поступления  в  орга­

низацию,  изменяющие  состав  денежных  средств  или  денежных 

эквивалентов,  но  не  изменяющие  их  общую  сумму,  в  том  числе 

получение  наличных  со  счета  в  банке,  перечисление  денежных 

средств  с  одного  счета  организации  на  другой  счет  этой  же 

организации. 

ПБУ  23/2011  приведена  подробная  классификация  денежных 

потоков  от различных  видов  деятельности  (табл.  5.2). 

Таблица  5.2.  Классификация  денежных  потоков 

Денежные 

потоки 

Текущие 

денежные 

потоки 

(связаны 

с  формированием 

прибыли 

(убытка) 

от  продаж) 

Инвестиционные 

денежные  потоки 

(связаны 

с  приобретением, 

созданием  или 

выбытием 

внеоборотных  активов) 

Финансовые 

денежные  потоки 

(связаны  с  привлече-

нием  финансирования 

на  долговой  или  доле-

вой  основе,  приводя-

щего  к  изменению 

величины  и  структу-

ры  капитала  и заем¬

ных  средств) 

Поступ­

ления 

Выручка  от реа­

лизации  товаров 

(работ,  услуг). 

Поступления 

арендных  плате­

жей,  роялти, ко­

миссионных  и 

иных  аналогич­

ных  платежей. 

Поступление 

Процентов по 

дебиторской 

задолженности 

покупателей (за­

казчиков). 

Поступления от 

ттереттродажи 

финансовых  вло­

жений  (когда 

такая  перепрода­

жа  осуществляет­

ся в течение  трех 

месяцев) 

Поступления  от  ттродажи 

внеоборотных  активов. 

Поступления  от  ттродажи 

акций  (долей участия)  в 

других  организациях, 

долговых  ценных  бумаг 

(ттрав требования), за 

исключением  финансо­

вых  вложений,  приобре­

тенных  с целью  ттере­

ттродажи в течение  трех 

месяцев. 

Возврат  займов,  предос­

тавленных  друг им  лицам. 

Дивиденды  и иные по­

ступления  от участия  в 

других  организациях; 

Поступления  Процентов 

по  долговым  финансовым 

вложениям, за исключе­

нием  Приобретенных с 

целью  ттереттродажи в 

течение  трех  месяцев 

Денежные  вклады 

собственников  (уча­

стников),  поступле­

ния  от выпуска ак­

ций,  увеличения 

долей  участия. 

Поступления  от 

выпуска  облигаций, 

векселей  и  других 

долговых  ценных 

бумаг­. 

Получение  кредитов 

и  займов  от  других 

лиц 
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Окончание  табл.5.10 

Денежные 

потоки 

Текущие 

денежные 

потоки 

(связаны 

с  формированием 

прибыли 

(убытка) 

от  продаж) 

Инвестиционные 

денежные  потоки 

(связаны 

с  приобретением, 

созданием  или 

выбытием 

внеоборотных  активов) 

Финансовые 

денежные  потоки 

(связаны  с  привлече-

нием  финансирования 

на  долговой  или  доле-

вой  основе,  приводя-

щего  к  изменению 

величины  и  структу-

ры  капитала  и  заем-

ных  средств) 

Платежи  Платежи постав­

щикам, подрядчи­

кам. 

Оплата  труда. 

Уплата  налога на 

прибыль). 

Уплата  процен­

тов по  долговым 

обязательствам 

Платежи  в связи  с  при­

обретением  акций  (долей 

участия)  в  других  орга­

низациях,  долговых  цен­

ных  бумаг  (прав  требо­

вания),  за  исключением 

финансовых  вложений, 

приобретаемых  с  целью 

перепродажи  в  течение 

трех  месяцев. 

Предоставление  займов 

другим  лицам. 

Платежи  поставщикам 

(подрядчикам)  и работни­

кам в связи с  приобрете­

нием, созданием,  модер­

низацией,  реконструкцией 

и подготовкой к исполь­

зованию  внеоборотных 

активов, в том числе за­

траты на НИОКР. 

Уплата  процентов по 

долговым  обязательст­

вам,  включаемых  в 

стоимость  инвестицион­

ных  активов 

Платежи  собствен­

никам  (участникам)  в 

связи с выкупом у 

них  акций  (долей 

участия)  организации 

или их выходом из 

состава  участников. 

Уплата  дивидендов 

и  иных  платежей  по 

распределению 

прибыли  в  пользу 

собственников 

(участников). 

Платежи  в связи  с 

погашением  (выку­

пом)  векселей  и 

других  долговых 

ценных  бумаг. 

Возврат  кредитов  и 

займов,  полученных 

от  других лиц 

Если  какой­либо  денежный  поток  невозможно  однозначно  клас­

сифицировать,  то  он  относится  к  текущему. 

Могут  возникнуть  ситуации,  когда  один  и  тот  же  платеж  подраз­

деляется  на  два  денежных  потока.  Например,  периодический  платеж 

по  банковскому  кредиту  состоит  из  тела  кредита  и  процентов.  Тело 

кредита  —  это  финансовый  денежный  поток,  а  проценты  —  это  уже 
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текущий  поток.  Соответственно,  при  заполнении  отчета  о  движении  де­

нежных  средств  этот  платеж  нужно  делить  на  составляющие  и  отражать 

каждую  часть отдельно  в своем разделе  (финансовом или  текущем). 

При  наличии  у  организации  дочерних  (зависимых,  основных)  об­

ществ  (товариществ)  в  отчете  о  движении  денежных  средств  необхо­

димо  отдельно  выделять  денежные  потоки  между  организацией  и  ука­

занными  обществами  (товариществами). 

В ряде  случаев  денежные  потоки следует отражать в отчете  свернуто. 

В  соответствии  с  п.  16  ПБУ  23/2011  денежные  потоки  отражаются 

в  отчете  о  движении  денежных  средств  свернуто  в  случаях,  когда  они 

характеризуют  не  столько  деятельность  организации,  сколько  дея­

тельность  ее  контрагентов,  и  (или)  когда  поступления  от  одних  лиц 

обусловливают  соответствующие  выплаты  другим  лицам. 

Примерами  таких  денежных  потоков  являются: 

•  денежные  потоки  комиссионера  или  агента  в  связи  с  осуществ­

лением  ими  комиссионных  или  агентских  услуг  (за  исключени­

ем  платы  за  сами  услуги); 

•  косвенные  налоги  в  составе  поступлений  от  покупателей  и  заказ­

чиков,  платежей  поставщикам  и  подрядчикам  и  платежей  в  бюд­

жетную  систему  Российской  Федерации  или возмещение  из  нее; 

•  поступления  от  контрагента  в  счет  возмещения  коммунальных 

платежей  и  осуществление  этих  платежей  в  арендных  и  иных 

аналогичных  отношениях; 

•  оплата  транспортировки  грузов  с  получением  эквивалентной 

компенсации  от  контрагента. 

Требование  о  свернутом  отражении  косвенных  налогов  распро­

страняется  на  акцизы  и  НДС. 

Требование  о  свернутом  отражении  сумм  НДС  означает,  что  для 

целей  заполнения  отчета  бухгалтеру  необходимо  выделить  следую­

щие  суммы  НДС: 

•  суммы  НДС,  полученные  от  покупателей  и  заказчиков  (НДС,  по­

лученный  от  покупателей).  Поступления  от  покупателей  и  заказ­

чиков  отражаются  по  строке  «Поступления  от  продажи  продук­

ции товаров, работ и услуг»  (код строки  4111)  без учета  НДС;  " 

•  суммы  НДС,  перечисленные  поставщикам  и  подрядчикам 

(НДС,  уплаченный  поставщикам).  Платежи  поставщикам  и 

подрядчикам  отражаются  по  строке  «Платежи  поставщикам 

(подрядчикам)  за  сырье,  материалы,  работы,  услуги»  (код  стро­

ки 4121)  без учета  НДС. 

Выделять  нужно  только  те  суммы  НДС,  которые  в  установлен­

ном  главой  21  НК  РФ  порядке  предъявляются  к  вычету.  Если 
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уплаченные  поставщикам  суммы  НДС к  вычету  не  принимают­

ся  (например,  по  причине  осуществления  льготируемых  (не об­

лагаемых  НДС)  операций),  то  их  выделять  из  перечисленных 

поставщикам  сумм  не нужно  (эти суммы  НДС отражаются  в со­

ставе  платежей  поставщикам  и подрядчикам  по строке  4121); 

•  суммы  НДС, уплаченные  в  бюджет; 

•  суммы  НДС,  возмещенные  из  бюджета. 

Дальше  следует  высчитать  итоговый  поток  в  части  НДС  по  сле­

дующей  формуле: 

НДС,  НДС,  НДС,  НДС, 

полученный  ­  уплаченный  ­  уплаченный  +  возмещенный 

от покупателей  поставщикам  в  бюджет  из  бюджета. 

Итоговая  сумма  НДС отражается  в  разделе  «Денежные  потоки  от 

текущих  операций»  по строке  «Прочие  поступления»  (положительный 

результат)  или «Прочие  платежи»  (отрицательный  результат)  (письмо 

Минфина  России от 27.01.2012  №  07­02­18/01). 

Пример  1 

По  данным  за 2015  г.: 

•  поступили  платежи  от  покупателей —  118  млн руб., в  том  числе 

Н Д С — 1 8  млн. руб.; 

•  перечислено  поставщикам  —  70,8  млн руб.,  в том числе НДС — 

10,8  млн  руб.  (10  млн  руб.  заявлены  к  вычету,  0,8  млн руб. 

включены  в  расходы); 

•  сумма  НДС, уплаченная  в бюджет,  —  7 млн руб. 

Итоговая  (свернутая)  сумма  НДС  за  2015  г.  составит  1 млн руб. 

(18 млн руб. —  10 млн руб. —  7 млн руб.).  Она включается  в  текущий 

поток по строке  «Прочие  поступления». 

При  заполнении  отчета  о  движении  денежных  средств  в  разделе 

«Денежные  потоки  от  текущих  операций»  будут  отражены  следую­

щие  данные: 

•  по  строке  «Поступления  от  продажи  продукции...»  (4111)  — 

100 млн  руб.; 

•  по строке  «Прочие  поступления»  (4119) —  1 млн руб.; 

•  по строке  «Платежи  поставщикам...»  (4121) —  60,8  млн руб. 

Пример  2 

Организация  получает  доходы  от  сдачи  в  аренду  нежилых  поме­

щений  в  принадлежащем  ей  здании.  По  условиям  договоров  аренды, 

заключаемых  с арендаторами,  арендная  плата  состоит из двух  частей  — 
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постоянной  и  переменной.  Переменная  часть  арендной  платы  прирав­

нена к стоимости  коммунальных  услуг,  потребляемых  арендаторами. 

В  течение  2015  г.  организация  получила  от  арендаторов  платежи 

за  аренду  в  сумме  10  млн руб.  (без учета  НДС), в том числе  перемен­

ная  составляющая  арендной  платы —  3 млн руб. 

При  этом  в  течение  2015  г.  организация  перечислила  организаци­

ям,  предоставляющим  коммунальные  услуги,  сумму  в  размере  5  млн 

руб.  (без учета  НДС),  в том числе  за помещения,  сданные  в  аренду,  — 

3,5  млн руб. 

В  данной  ситуации  необходимо  свернуть  потоки  в  части  оплаты 

коммунальных  услуг  по помещениям,  сданным  в  аренду: 

3 ООО ООО (переменная  арендная  плата) ­  3 500 000  (оплата  коммуналь­

ных услуг по переданным в аренду помещениям) = ­500  000 руб. 

При  заполнении  отчета  о  движении  денежных  средств  в  разделе 

«Денежные  потоки  от  текущих  операций»  будут  отражены  следую­

щие  данные: 

•  по строке «поступления арендных платежей...»  (4112) — 7 млн руб.; 

•  по строке  «платежи  поставщикам...»  (4121) —  1,5  млн руб.; 

•  по строке  «прочие  платежи»  (4219) —  0,5  млн руб. 

В  соответствии  с п.  17 ПБУ 23/2011  денежные  потоки  отражаются 

свернуто  также  в  случаях,  когда  они  отличаются  быстрым  оборотом, 

большими  суммами  и короткими  сроками  возврата. 

Примерами  таких  денежных  потоков  являются: 

•  взаимообусловленные  платежи  и  поступления  по  расчетам  с 

использованием  банковских  карт; 

•  покупка  и  перепродажа  финансовых  вложений  (как  правило,  в 

течение  трех  месяцев); 

•  осуществление  краткосрочных  (как  правило,  до  трех  месяцев) 

финансовых  вложений  за счет  заемных  средств. 

Организациям,  осуществляющим  операции  в  иностранной  валюте, 

необходимо  обратить  внимание  на  требования,  установленные  ПБУ 

23/2011  в части  отражения  валютных  денежных  потоков. 

Во­первых,  все  денежные  потоки  в  иностранной  валюте  следует 

пересчитывать  в  рубли  на  дату  фактического  осуществления  или по­

лучения  платежа  (п. 18 ПБУ 23/2011). 

Если  за  короткий  промежуток  времени  (не  более  месяца)  фирма 

совершает  множество  однородных  валютных  операций,  то  можно  не 

пересчитывать  в рубли  каждый  поток  по отдельности,  а взять  средний 

курс  за выбранный  период. 
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